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Fabricacion y comercializacion de suelos artificiales para la para la implementacion de los sistemas de puestas a

1. {Quién es el Protagonista?

1. Describa el perfil de su cliente, junto a su localizacion. Justifique las razones de su eleccion:

Cliente Perfil Localizacion Justificacién
Justificacion del perfil del cliente Priorizacion:
Perfil del Mercado Objetivo: Almacenes L, Para la priorizacion de este segmento de
. . . La localizacion del perfil de .
eléctricos en la ciudad de Ibagué. De acuerdo con cliente es: Ubicacién: El mercado, se tiene encuenta que para estos
la Camara de Comercio de Ibagu¢, se encuentran . . . almacenes al ser especializados en comercializar
- Lo segmento de cliente identificado o . .
registrados 930 almacenes eléctricos. Segmento: . productos utilizados en el montaje de sistemas de
. P se encuentra ubicados en las .
Se seleccionaron los almacenes eléctricos en . . puestas a tierra, generan una alta demanda de
X S e areas urbana, periurbanas, en las . .
Ibagué especializados en la comercializacion de p cada pieza fundamental del montaje, basados en
. . zonas comerciales donde se . .
. sistemas de puesta a tierra. Que corresponden a el cumplimiento de la normativa, como lo es el
Cliente: o P - aglomeran las empresas o .
un 30% de los almacenes eléctricos existentes en . suelo artificial para puestas a tierra que Suelos
Almacenes dedicadas al sector de la

eléctricos del
municipio de

Ibagué correspondientes a 279. Caracteristicas:
Almacenes ubicados en Ibagué, que
comercializan productos utilizados en el sector

electricidad y construccion. Las
razones de llegar a la anterior

Electricos fabrica. Adicionalmente, cuentan con
la relacion comercial directa con el consumidor
final, lo que promueve el flujo continuo de las

Ibagué . . ubicacion, es porque alli se N
& eléctrico, especialmente, aquellos productos que » 68 porq e ventas. Adicionalmente, estos almacenes cuentan
. . encuentra el mercado objetivo s
se emplean en el montaje de sistemas de puestas con un segmento de mercado dividido en dos
a tierra. Estos almacenes estan ubicados en el como lo son los almacenes randes clientes: Empresas de construccion
. . , eléctricos especializados en la g . S: Bmp y
area urbana de Ibagué y cuentan con . Contratistas eléctricos, 1o que hace que su
colaboradores, que, en su mayoria, deben tener puesta atierra y el proceso de frecuencia de compra varie de acuerdo al tipo
L - aue, yorid, ¢e? validacion en el mercado se . comp . POy
conocimientos técnicos y de la normativa que o . cantidad de clientes que manejen y la cantidad de
. . . R realizé en esta zona de la ciudad. -
rige las instalaciones eléctricas RETIE. obras de construccion que se desarrollen en
Ibagué y sus alrededores.
Perfil del Mercado Objetivo: empresas dedicadas
a la construccion de proyectos residenciales, La localizacién del perfil de
comerciales e industrialess ubicadas en la ciudad | . e pe Justificacion del perfil del cliente Priorizacion:
. . cliente es: Localizacion: Este ST .
de Ibagué, las cuales de acuerdo al registroenla | . . Para la priorizacion de este sector se consideraron
. . . tipo de cliente, se encuentran . . . . )
camara de comercio de Ibagué encontramos 525 . . . |las exigencias normativas en instalaciones
dedicadas a esta actividad . Segmento: Se ubicados en la ciudad de Tbagué, eléctricas, para las construcciones de vivienda,
. - >C8 ) donde tienen diferentes alianzas as, para . ’
seleccionaron las empresas catalogadas como . comerciales e industriales, las constructoras
. . B con proveedores. Preferencias de . .
constructoras ubicadas en la ciudad de Ibagué S : . deben contar con sistemas de puestas a tierra
con proyectos tanto VIS como NO VIS a nivel ubicacién: este tipo de clientes se efectivos, por lo que, deben adquirir productos de
. proy ubican especialmente en zonas %D que, q proc
Cliente: local y departamental, enfocadas en la - alta fiabilidad como lo es el suelo artificial para
Constructoras | construccion de proyectos residenciales de negocios buscan proveedores uestas a tierra. Dado esto las empresas buscan
ol © proy¢ ) . ’ cercanos a los puntos de P ' li 1
comerciales e industriales. Segun lo reportado . . proveedores que elaboren materiales de alta
. . . operacion que les garanticen la . .
por la camara de comercio de Ibagué, estas . calidad y que cumplan con lo exigido por la ley
. entrega de materiales de manera
empresas son 210. Caracteristicas: Las untual Ademés. valoran un como los elaborados por SUELOS
constructoras seleccionadas desarrollan proyectos puntua L . ELECTRICOS. Dentro de estas constructoras
.. : . . . ! servicio al cliente eficiente. La L . .
de vivienda residencial, comercial e industrial, . . trabajan técnicos y profesionales que se rigen
, ubicacion estratégica en esta . e . .
tanto en el area urbana como en la rural. Cuentan . i bajo la normatividad vigente colombiana para
. R . zona favorece la satisfaccion de  |. . o
con clientes del sector publico, entidades . . instalaciones eléctricas RETIE.
privadas y personas naturales particulares estas necesidades empresariales.
ubicadas en la ciudad de Ibagué.
Cliente: Perfil del Mercado Objetivo: Empresas dedicadas | La localizacion del perfil de Justificacion del perfil del cliente Priorizacion:
Empresas a las instalaciones eléctricas en los sectores cliente es: Localizacion: Este Para la priorizacion de este sector se consideraron
dedicadas a las | residenciales, comerciales e industriales, en la tipo de cliente, se encuentran las empresas que se especializan en instalacion de
instalaciones | ciudad de Ibagué, que corresponden a 255 seglin | ubicados en la ciudad de Ibagué, |sistemas de puestas a tierra, y que dentro de su
eléctricas lo registrado por la Camara de Comercio. donde tienen diferentes alianzas | proceso se preocupan por dar cumpimiento a lo

Segmento: De estas empresas, se seleccionaron
empresas que se dedican a la instalacion de

con proveedores. Preferencias de
ubicacion: este tipo de clientes se

exigidos por el RETIE. Este tipo de cliente se
preocupa por tener dentro de sus proveedores




sistemas de puesta a tierra, las cuales ubican especialmente en zonas | empresas que vendan producto de alta calidad y

corresponden a un 45% de las empresas de donde se encuentra que den cumplimiento con lo exigido por la ley
dedicadas a las instalaciones eléctricas aglomerado el sector de la para este tipo de proyectos, en el proceso de
correspondientes a 114. Caracteristicas: Las construccion y electricidad. validacion se identificé que Suelos Electricos
empresas seleccionadas realizan instalaciones cumple con todo lo requerido por estas empresas
eléctricas y se especializan en la instalacion de para hacer parte de su lista de proveedores.

sistemas de puestas a tierra, bajo RETIE. Al
desarrollar una labor tan especializada, cuenta
con técnicos, tecndlogos y profesionales
capacitados para estas instalaciones. Estas
empresas estan ubicadas dentro del area urbana
de Ibagué, sin embargo, desarrollan proyectos a
nivel departamental.

(Su proyecto tiene perfiles diferentes de clientes y consumidores? NO

2. (Cuales son las necesidades que usted espera satisfacer de sus potenciales clientes / consumidores?

Cliente:

Las necesidades que la emprendedora espera satisfacer de sus clientes potenciales y consumidores corresponden a:
Necesidades Cliente: Almacén eléctrico

Problematica: Falta de productos de calidad especializados en tratamiento para los terrenos en los sistemas de puestas a tierra, con respaldo técnico,
entregados directamente en sus instalaciones, con precios justos y desconocimiento de estos productos por parte de la fuerza de venta de estos almacenes.

Causa: Varios productos en el mercado sin respaldo técnico, sin bancos de prueba que demuestren su efectividad, algunos no cuentan con ficha técnica y
hoja de seguridad, falta de conocimiento del producto por parte del personal de la parte comercial de estos almacenes. Por otra parte los productores no
capacitan o brindan informacion suficiente a la fuerza de venta de los almacenes par que con este conocimiento puedan posicionar el producto ante el
consumidor final.

Necesidad esperan satisfacer: En relacion con la problematica anterior Suelos Eléctricos brinda un producto de alta calidad, especializado en el
mejoramiento de los terrenos para disminuir los niveles de resistividad que se presentan en los mismo, durante la instalacion de un sistemas de puesta a
tierra, este producto cuenta con ficha técnica y hoja de seguridad, con banco de pruebas que demuestran su efectividad, asi mismo Suelos Eléctricos brinda
capacitaciones acerca del producto; dirigida a los grupo de ventas de nuestros distribuidores, del mismo modo ofrece respaldo técnico al consumidor final.

Suelos Eléctricos, a través de su producto Electrosuelo, se posiciona como el mejor proveedor para los almacenes eléctricos en el sector de las
instalaciones de sistemas de puesta a tierra. Gracias a su innovador disefio y alta efectividad, Electrosuelo garantiza soluciones Optimas y duraderas para
la proteccion eléctrica de edificaciones, cumpliendo con los mas altos estandares de seguridad y normativas vigentes.

La combinacion de calidad, fiabilidad y cumplimiento normativo convierte a Suelos Eléctricos en la opcion preferida para las constructoras y empresas
que buscan no solo cumplir con sus requisitos técnicos, sino también mejorar la seguridad en sus proyectos. Su experiencia y compromiso con la
excelencia aseguran a los clientes finales un producto confiable que reduce riesgos eléctricos, protege sus instalaciones y ofrece un excelente rendimiento
a largo plazo.

Necesidades Cliente: Constructoras

Problematica: Falta de productos de calidad especializados en tratamiento para los terrenos en los sistemas de puestas a tierra, con respaldo técnico,
entregados directamente en sus instalaciones, con precios justos.

Causa: Varios productos en el mercado sin respaldo técnico, sin bancos de prueba que demuestren su efectividad, algunos no cuentan con ficha técnica y
hoja de seguridad, falta de conocimiento del producto por parte del personal que intervienen en la instalacion de los sistemas de puesta a tierra.

Necesidad esperan satisfacer: De acuerdo con la problematica mencionada anteriormente Electrosuelo garantiza la creacion de sistemas de puesta a
tierra confiables y efectivos, que no solo cumplen con los estandares legales, sino que también promueven la seguridad de las estructuras y las personas.
Estas instalaciones son vitales para proteger las edificaciones de riesgos eléctricos como fallas, sobretensiones y descargas atmosféricas, asegurando asi la
integridad de los proyectos de construccion y su entorno.

En resumen, Suelos Eléctricos a través de su producto Electrosuelo no solo soluciona una necesidad técnica y regulatoria para las constructoras, sino que
también contribuyen significativamente a mejorar la seguridad en cada obra, haciéndolo un producto indispensable en el sector.

Necesidades Cliente: Empresa de ingenieria en instalaciones eléctricas

Problematica: Falta de productos de calidad especializados en tratamiento para los terrenos en los sistemas de puestas a tierra, con respaldo técnico,
entregados directamente en sus instalaciones, con precios justos.

Causa: Varios productos en el mercado sin respaldo técnico, sin bancos de prueba que demuestren su efectividad, algunos no cuentan con ficha técnica y
hoja de seguridad, falta de conocimiento del producto por parte del personal que intervienen en la instalacion de los sistemas de puesta a tierra.



Necesidad esperan satisfacer: Dando solucion a la problematica anterior Electrosuelo garantiza la creacion de sistemas de puesta a tierra confiables y
efectivos, que no solo cumplen con los estandares legales, sino que también promueven la seguridad de las estructuras y las personas. Estas instalaciones
son vitales para proteger las edificaciones de riesgos eléctricos como fallas, sobretensiones y descargas atmosféricas, asegurando asi la integridad de los
proyectos de construccion y su entorno.

En resumen, Suelos Eléctricos y su producto Electrosuelo no solo solucionan una necesidad técnica y regulatoria para las constructoras, sino que también
contribuyen significativamente a mejorar la seguridad en cada obra, haciéndolo un producto indispensable en el sector.

II. ;Existe Oportunidad en el Mercado?
3. Describa la tendencia de crecimiento del mercado en el que se encuentra su negocio
TENDENCIA DEL SECTOR ELECTRICO EN COLOMBIA

La tendencia del sector eléctrico en Colombia es hacia el crecimiento, impulsado por la demanda del mercado regulado y los nuevos proyectos, se
presenta una gran expansion debido a la implementacion enfocada en la variedad de la matriz energética y la integracion de fuentes renovables.

La capacidad instalada en 2023 se estima es de 211MW (mega watios) y para 2037 se proyecta sea de 1.567 MW, con un crecimiento promedio al afio de
18.6% . (informacion de la camara de comercio de la construccion)

PROYECCION MW (mega watios) desde el afio 2024 hasta el afio 2034
MW ANO

250 2024

300 2025

356 2026

422 2027

500 2028

593 2029

703 2030

8332031

988 2032

1171 2033

1389 2034

PROYECCION POR SECTORES

Sector residencial: representa aproximadamente el 40% del consumo eléctrico en el pais, se espera que contintie creciendo debido al aumento de la
poblacion, el acceso a electrodomésticos y la electrificacion rural. La demanda se espera que aumente un 4% anual, en la proxima década.

Sector industrial: Actualmente consume el 35% de la energia eléctrica en el pais. El crecimiento de los sectores como el agroindustrial, la mineria y la
manufactura se calcula que aumente la demanda en un 3.5% anual aproximadamente.

Sector de transporte eléctrico: Segin el Plan Energético Nacional, para el 2030, el parque automotor eléctrico podria presentar entre el 5% y el 10% del
total de los vehiculos del pais, lo que aumentaria significativamente a demanda de la electricidad para la recarga de baterias.

2* La tendencia en el sector de la construccion en Colombia para el afio 2025, en la construccion de vivienda nuevas en unidades, se proyectan 165.000
unidades, lo que significaria un aumento del 10% respecto al afio 2024, en donde se proyecta la construccion de 124.000 unidades nuevas de vivienda

Teniendo en cuenta que a nivel nacional se espera un crecimiento anual sobre la capacidad de MW instalada en el pais de 18.6% , se calcula que
paralelamente el crecimiento en la instalacion de sistemas de puestas a tierra y el consumo de sus componentes; sea minimo de un 10% anual, igualando la
proyeccion de crecimiento del sector de la construccion.

Segun lo anterior SUELOS ELECTRICOS cada afio presupuesta aumentar las ventas en un 10% sobre el volumen de venta actual.

Diversas instituciones, tanto a nivel local como nacional, brindan apoyo a las empresas del sector electrico en el Tolima. Esto incluye programas de
capacitacion, asistencia técnica, acceso a financiamiento y promocion de buenas practicas alimenticias.

Barreras de entrada al mercado




Segun el analisis de las barreras de entrada y tendencias del mercado, Suelos Electricos encuentra un mercado favorable con pocas barreras de entrada
debido al crecimiento del sector y el aumento en la compra del mercado potencial. Dentro de las barreras de entrada que se puede presentar: la
competencia de productos no amigables con el medio ambiente, la inversion para establecer un punto de venta directo, y la falta de proveedores
confiables. De acuerdo a lo anterior, Suelos Electricos disefia las siguientes tacticas o estrategias para contrarrestar las barreras de entrada: la empresa
realizo su proceso de validacion logrando cuota en el mercado, sin embargo, se continuara realizando estrategias publicitarias para llegar a mas clientes,
frente la inversion se espera que el proyecto presentado a Fondo Emprender sea viable para mejorar los equipos y aumentar la capacidad de produccion y
frente a los proveedores se cuenta con una amplia base de datos quienes pueden cumplir con los pedidos de la empresa.

LA ARTICULACION DEL PLAN DE NEGOCIO SUELOS ELECTRICOS CON LOS PLANES DE DESARROLLO NACIONAL,
DEPARTAMENTAL, MUNICIPALY LA POLITICA DE COMPETITIVIDAD REGIONAL ES LA SIGUIENTE:

Suelos Electricos contribuira con los planes de desarrollo y la politica de competitividad a través del cumplimiento de las metas frente a la participacion de
ferias, capacitacion en eventos y la generacion de empleo formal y decente.

Suelos Electricos se articula con los Planes de desarrollo nacional, departamental, municipal y la politica de competitividad Regional, de la siguiente
manera: el plan de desarrollo departamental Con seguridad en el Territorio 2024 — 2027, en su pilar de Emprenderismo y Fortalecimiento Empresarial
busca aunar esfuerzos entre los diferentes actores del sector con el fin de poder brindar asistencia técnica, capacitacion, ferias y apoyo en la formulacion
de los planes de negocio.

El plan nacional Colombia Potencia de la Vida establece el emprendimiento, la formalizacion y la productividad: una economia dindmica, incluyente y
sostenible que potencie todos nuestros talentos, con el cual se busca apoyar mediante diferentes programas la generacion de emprendimientos.

Y en el plan de desarrollo local “Ibagué para Todos” en el pilar de emprendimiento a través de las redes “Ibagué Emprende” el cual tienen como objetivo
como escenario de promocion para los pequefios y medianos empresarios del sector urbano y rural, asi como ferias empresariales en las que les permita
desarrollar sus ventas y generar oportunidades de negocio en las comunas y corregimientos.

EL TAMANO DEL MERCADO Y LAS TENDENCIA DE CRECIMIENTO SON:

El tamafio del mercado del sector electrico en Ibagué es considerable, con una amplia variedad de negocios que van desde pequefios negocios
electricos locales hasta grandes almacenes de venta de articulos y materiales electricos. El crecimiento del sector de la construccién ha permitido que la
demanda de productos electricos en ibagué tenga un crecimiento significativo. Frente a las tendencias de crecimiento es posible que el sector electrico en
Ibagué esté experimentando un crecimiento moderado. Las tendencias de crecimiento podrian incluir: Aumento de la compra de productos amigables con
el medio ambiente, con cretificado verde, Innovacion en procesos y presentaciones lo que ha permitido que el sector tenga una tendencia de expansion.

Lo anterior se base en fuentes como DANE, documentos y textos especializados con el fin de identificar la tendencia de crecimiento de mercado en
elambito nacional y regional.

4. Realice un analisis de la competencia, alrededor de los criterios* mas relevantes para su negocio:

Productos y Servicios

Nombre Localizacién (Atributos) Precios Logistica de Distribucién Otro, ;{Cual?
Competencia Empresa Productos: Gel Gel puesto a Cuenta con: Segmento:
directa: GEA dedicada a la puesta a tierra tierra Precio: *Pagina web: Empresa
MINERALES transformacion Bentonita $80.000 www.geaminer industrial del

de minerales. sodica y ales.com sector mineria
Ubicada en calcica. Whatsapp: Estrategias
Armero — Pulzolana 3154094685 comerciales:
Guayabal natural Comercializaci
(Tolima) on de la
Creada en el materia prima
afio 2009 bentonita en
diferentes
presentaciones;
sodica 'y
célcica,
granulada y
absorbente,
para cosmética.
Fortalezas:

Amplia gama
de
transformacion
de la materia
prima
bentonita y de
diferentes
materiales.
Debilidades:
No registra en
redes sociales.
Hay un gran
desconocimien




to acerca de su
producto Gel
puesta a tierra,
ya que el
enfoque
principal de su
negocio es la
bentonita.

Segmento:
almacén
eléctrico y
fabricante de
electrodos en
sitio.
Estrategias
comerciales:
Comercializa
otros productos
para el sector

eléctrico.
Distribuye su
producto a
través de
HOME
CENTER.
Brinda
Empresa diferentes
dedicada a la Cuenta con: servicios
comercializaci Prod . *Pagina web: relacionados
on de roductos: www.glground. con los
Aglomerante )
productos para . . co Facebook, sistemas de
. conductivo GL Producto: )
Competencia el sector Dispositivos Aslomerante Youtube y puestas a tierra.
directa: GL industrial y de P £ . Linkedin: Fortalezas:
Soluciones construccion. contra rayos cond_uctlvo GL Ground Certificado por
. Servicios: Precio: . . p
Eléctricas Creada en el Fabricacion de $140.000 Lightning SAS CIDET e
afio 2014. ’ Instagram: ICONTEC,
electrodos en
Cuenta con . glground cuenta con
sedes en sitio. Whatsapp: SELLO
Bogota, 3154443935 VERDE
Bucaramanga. INDEX
COLOMBIA.
Debilidades: El
producto
requiere
adicionar agua
para su
aplicacion
Durante su
almacenamient
o0 se puede
endurecer por
su presentacion
granulado. Su
peso (25Kgr)
incide en el
esfuerzo del
instalador. El
precio es alto
Competencia Empresa Producto: Producto: Cuenta con: Segmento:
directa: dedicada a la Hidrosolta Hidrosolta Pégina web: almacén
HIDROCOLY comercializaci Servicios: - Precio $83.700 www.hidrosolt eléctrico y
CIA SAS on de Instalacion y a.com empresa
productos Mantenimiento Instagram: dedicadas
eléctricos, con de redes hidrocol_s.a.s diferentes
especialidad en eléctricas - Facebook: servicios
los sistemas de Disefio Hidrocol SAS eléctricos.
puestas a tierra. eléctrico Linkedin: Estrategias
Cuenta con Sistemas de Hidrocol comerciales:
sedes en puesta a tierra Whatsapp: Brinda
Bogota, y de proteccion 3124772952 producto y
Bucaramanga y contra rayos - servicios que
Lima (Pert). Instalacion y complementan

Lleva mas de

Mantenimiento

todo lo que




30 afios en el
mercado
colombiano.

de
infraestructura
solar.

corresponde a
la instalacion
de sistemas de
puestas a tierra.
Fortalezas:
Cumplimiento
de lo
establecido en
el RETIE
Resultados
positivos
después de su
aplicacion
Debilidades: El
producto
requiere
adicionar agua
para su
aplicacion
Durante su
almacenamient
o se puede
endurecer por
su presentacion
en polvo. El
precio se
duplica

Competencia
directa:
AConstructora
s.com

Almacén en
linea para
construccion y
electricidad

Productos:
Todo en
ferreteria,
construccion y
electricidad
*Cemento
conductivo

Cemento
conductivo
Presentacion:
bulto x 15 kilos
Precio
$210.000

Cuenta con:
*Pagina web:
www.AConstru
ctoras.com

Segmento:
Almacén para
el sector de la
construccion
Estrategias
comerciales:
Venta
Unicamente en
linea.
Fortalezas:
Ofrece amplio
portafolio de
productos para
la construccion
yla
electricidad.
En su pagina
web se puede
observar cada
uno de los
elementos que
vende, junto
con su precio.
Debilidades:
No cuenta con
mayor
publicidad, es
muy
desconocido,
no registra en
redes sociales.
Para el
cemento
conductivo no
hay mayor
informacion y
el precio es
muy elevado.
No registra el
fabricante del
cemento
conductivo.




Segmento:
Industria con
yacimientos de
bentonita y
diversas areas
de negocios
Estrategias
comerciales:
Diversificacion
de negocios
con diferentes
materias
primas,
llegando a
varios sectores
de la economia

Empresa ) del pais
industrial, Areas de pais.
ubicada en negocio: Forta.leza.s:
Buea la Fun dici(")n Producto Cuenta con: Propietarios de
Competencia & .. ARCICOL Pagina web: las minas de
. Grande (Valle Obras civiles .
directa: . $100.800 www.bentocol. Bentonita,
del Cauca) Con Pinturas . N L
BENTOCOL o Presentacion wixsite.com materia prima
SAS representantes Impermeabiliz Ivo Bul h .
! en polvo Bulto Whatsapp: para la
de ventas en acion Puestas a . .
. . o por 50 kilos 3008505475 elaboracion de
Bogota D.C tierra Mineria
‘ cementos
Creada en el Petroleos .
afio 1972 conductivos.
Debilidades:
Dificultad para
encontrar
informacién en
internet y redes
sociales.
Maneja varias
areas de
negocio por lo
cual no es
fuerte en la
comercializaci
on de la
bentonita como
cemento
conductivo.
Competencia Fabricantes y Producto: Producto Cuenta con: Segmento:
directa: comercializado Cemento CELEC Péagina web: Fabricas de
CELEC DE res del conductivo $145.000 WwWw.cementoc productos
COLOMBIA cemento CELEC elec.com eléctricos e
SAS conductivo Servicios: Facebook y ingenieria del
CELEC. Disefio de Linkedin: sector
Desarrolladore sistemas de Celec de eléctrico.
s de sistemas puestas a tierra. Colombia Estrategias
de puestas a Consultoria e Instagram: comerciales:
tierra. Cuentan interventoria. celecdecolomb Brinda
con presencia ia Whatsapp: producto y
en 3187419341 servicios que
Bucaramanga y complementan
Florida todo lo que

(Estados
Unidos)

corresponde a
la instalacion
de sistemas de
puestas a tierra.
Fortalezas: Se
comercializa
en almacén
especializado
en la
comercializaci
on de todos los
elementos para
los sistemas de
puestas a tierra
tanto en
Colombia
como en




Estados
Unidos.
Debilidades: El
producto
requiere
adicionar agua
para su
aplicacion Su
peso (25Kgr)
incide en el
esfuerzo del
instalador Su
peso (25Kgr)
incide en el
esfuerzo del
instalador

Segmento:
Almacén
eléctrico
Estrategias
comerciales:
Presenta
diferentes
alternativas
para la entrega
de los

productos
Cuenta con: Vendqus:
Pagina web: domicilio en
Almacén www,electroser moto,, en carro
eléctrico Sedes Productos: Bentonita para vimos.com y.en;nos a |
Competencia en: Medellin - Bentonita para puestas a tierra Instagram: ggriargacmna ’
directa: Bello — Itagiii — puestas a tierra Presentacion: electroservimo directamente
ELECTRO Rio Negro Amplia gama paquete por 25 s SA en el almacén
SERVIMOS (Antioquia) de productos kilos Precio Whatsapp: también ven tasy
Creado en el eléctricos $65.000 3188749239 I
afio Facebook: ]eJI(l)r‘::lZiaS'
electroservimo )

S Cuenta con un
gran catalogo
de productos
del sector
eléctrico y de
ferreteria.
Debilidades:
No cuentan
con inventario
del cemento
conductivo
para puestas a
tierra.

Competencia Empresa Productos: Bentonita Cuenta con: Segmento:
directa: dedicada a la Arenas y sodica Pagina web: Empresa
MINERTOL explotacion piedras para $1.900.000 www.minertol. minera con
SAS minera de construccion. tonelada com yacimientos de
yacimientos de Bentonita bentonita
bentonita sodica. sodica
sodica Ubicada Estrategias
en Honda comerciales:
(Tolima) Aliado
Creada en el estratégico de
afio 2019 la constructora

Amarilo.
Fortalezas:
Propietarios de
las minas de
Bentonita y de
yacimientos de
arena y piedra.
Debilidades:
Dificultad para
encontrar
informacion en




internet y redes

sociales.
Segmento:
Ingenieria de
proteccion
contra rayos.
Estrategias
comerciales:
Brinda
Empresa producto y
dedicada a la servicios que
ingenieria del complementan
o ooloue
Importac)i(')n y Suclo artificial la instalacion
exportacion de FAVK{EL de sistemas de
materiales Sc?rV1c10s.: puestas a tierra
e Diagnostico, . R
eléctricos diserio Cuenta con: Fortalezas:
Comercializaci & 2, Pagina web: Cumplimiento
on de medicion, www.segelectri de lo
mantenimiento .
Competencia prod.u(.:tos y eléctrico y ca.com.co establecido en
directa: servicios para auditorias de Producto Llnkefhn:' el RETIE
SEGELECTRI los sistemas de los Sistemas de FAVIGEL Segeléctrica Regu}tados
CA SAS puestas a tierra puesta a tierra, $167.100 SAS . posm\{os
Cuenta con Ofrece Instagrarp. despue§ de su
sedcf en Bogota capacitacion segelectrica aphgapl(’)n
y a11a<'10.s en: Seguridad Whatsapp: Debilidades: El
estratégicos en cléctrica 3138461403 prod}lcto
centro y sur ) ’ requiere
américa, lo que Rl,e SE0S adicionar agua
le permite eléctricos, para su
distribuir sus RETIE, entre aplicacion
productos en otros. Durante su
estos paises. almacenamient
Creada en el o0 se puede
aflo 1994 endurecer por
su presentacion
en polvo. Es el
producto mas
costoso en el
mercado de
acuerdo a su
competencia.
II1. {Cual es mi Solucioén?
1 - Solucién

5. Describa la alternativa o solucion que usted propone para satisfacer las necesidades sefialadas en la pregunta 2:
Concepto del negocio:

A continuacion, se describe la alternativa y solucion que se propone para satisfacer las necesidades identificadas de los clientes:

Concepto del negocio:

DESCRIPCION DE LA EMPRESA
Suelos Eléctricos es un negocio Ibaguerefio, dedicao a la fabricacion y comercializacion del producto ELECTROSUELO especializado para la
implementacion de los sistemas de puestas a tierra; innovando en la mejora para los sistemas de puestas a tierra (SPT), la cual nacié de unir conocimiento

y experiencia de varios miembros de nuestra familia. Estamos ubicados en la vereda Chucuni — del municipio de Ibagué (Tolima).

Enfocados en contribuir en el mejoramiento del medio ambiente, en el desarrollo econdmico y social de nuestro entorno (vereda Chucuni) y brindar una

solucion efectiva, econdmica y solida al cliente y consumidor final.

A través de nuestra experiencia hemos logrado posicionar nuestro producto a nivel nacional, contando con almacenes distribuidores autorizados en las

principales ciudades del pais para su comercializacion.

Descripcion del producto

ELECTROSUELO Es un suelo artificial (cemento conductivo) para el mejoramiento de los sistemas de puestas a tierra, siendo una soluciéon muy
efectiva a la resistividad de los suelos. Con resultados respaldados por el laboratorio de Tecno-parque SENA, donde se demostré una reduccion en la

resistividad del suelo, en un 92%.




A diferencia de los otros productos similares, ELECTROSUELO esta en presentacion tipo greda, lo que elimina la consecucion y desperdicio de agua.
Facilitamos el proceso de compra a nuestros clientes, ya que el producto se entrega en sus instalaciones, evitando procesos y sobrecostos.
ELECTROSUELO es un producto natural activado con quimicos y minerales, que posee extraordinarias cualidades mejorando las condiciones del suelo
en el cual se aplique, disipando las corrientes de falla del sistema. Su composicion es amigable con el medio ambiente lo que se hace que se clasifique
dentro de la categoria de negocios verdes Bioproductos y Servicios Sostenibles en la subcategoria Agroindustria Sostenibles en la actividad productiva
Agroindustrial No Alimentario.

El producto "Electrosuelo" es categorizado como NO ALIMENTARIO por las siguientes razones

técnicas:

1. Composicion Quimica No Comestible:

Bentonita: Es una arcilla que, si bien se utiliza en algunos procesos industriales, no

es apta para el consumo humano debido a posibles contaminantes y su capacidad de absorber liquidos, lo que podria causar obstrucciones digestivas.

Carbon Vegetal: Aunque el carbon activado se utiliza en medicina para absorber toxinas, el carbon vegetal presente en "Electrosuelo” no esta purificado
para uso interno y puede contener impurezas nocivas.

Sal Mineral: Podria referirse a diversas sales que, en concentraciones elevadas o sin procesar, pueden ser toxicas si se ingieren.

Silicato de Sodio: Es un compuesto quimico utilizado como adhesivo y en aplicaciones industriales. Su ingestion puede ser corrosiva para el tracto
digestivo.

Sulfato de Cobre: Es toxico si se ingiere y puede causar envenenamiento por cobre.

2. Proposito de Uso Industrial: El producto esta disefiado especificamente para mejorar la con
ductividad eléctrica en sistemas de conexion a tierra. No tiene ninguna aplicacion ni valor en

la nutricion o alimentacion humana o animal.

3. Riesgos Toxicos y de Salud: Los componentes quimicos pueden causar efectos adversos sig
nificativos si se ingieren, incluyendo irritacion, corrosion de mucosas, toxicidad sistémica y

otros dafios a la salud.

4. Regulaciones y Normativas: Segun las normativas internacionales y locales sobre seguridad alimentaria, un producto debe cumplir estrictos estandares
de pureza, inocuidad y etiquetado para ser considerado alimentario. "Electrosuelo" no cumple con estos estandares y esta clasificado bajo regulaciones de
productos quimicos industriales.

5. Etiquetado y Advertencias: El producto incluye advertencias y fichas de seguridad que indican su uso exclusivo en aplicaciones eléctricas y las
precauciones necesarias para su manipulacion, evidenciando que no es apto para el consumo.

6. Ausencia de Valor Nutricional: No aporta nutrientes, calorias ni beneficios alimenticios que puedan ser metabolizados por organismos vivos.

7. Potencial Contaminacion Cruzada: El uso indebido o la confusion con productos alimentarios podria llevar a contaminaciones peligrosas, por lo que se
enfatiza su naturaleza no alimentaria para prevenir riesgos.

8. Proceso de Produccion: Las condiciones y controles de fabricacion estan orientados a productos industriales, sin las medidas sanitarias requeridas para
la produccion de alimentos, lo que puede implicar la presencia de contaminantes microbioldgicos o quimicos.

9. Incompatibilidad Biologica: Los materiales y compuestos utilizados no son biocompatibles para ingestion y pueden alterar procesos bioldgicos si se
consumen.

BENEFICIOS:

Sistema que permite eliminar las sobretensiones y las corrientes estaticas.

Prevenir contra accidentes por corrientes transitorias, descargas eléctricas y corrientes de falla.
Permite cumplir con los requerimientos de aterrizaje para sub estaciones eléctricas (RETIE).

Complemento para el mejoramiento de los sistemas de puestas a tierra, para proteger los equipos de computo, sistemas de comunicacion y sistemas
electronicos.



Previene contra accidentes por corrientes transitorias, descargas eléctricas y corrientes de falla.

Permite cumplir con los requerimientos de aterrizaje para los sistemas de puesta a tierra — SPT exigidos por el RETIE.
Sistema que permite eliminar las sobretensiones y las corrientes estaticas.

CARACTERISTICAS:

Aplicable en todo tipo de terreno para el mejoramiento del SPT

Retiene la humedad mayor al 35% sobre su volumen, conservando sus propiedades fisicas y quimicas.

Gran comodidad para el traslado por su peso y facilidad en la aplicacion por no necesitar adicionar agua.

Reduce la resistividad del suelo, disminuyendo la impedancia de los sistemas de puestas a tierras fisicas.

PRESENTACION:
Producto tipo greda, presentacion paquete x 14 kilos.

Empacado en doble bolsa plastica: bolsa transparente y bolsa blanca, la cual posee toda la informacion acerca de nosotros y los datos mas importantes del
producto.

Este producto tiene una vida util de aproximadamente 5 afios, conservandolo segln las indicaciones especificas para tal fin.
Una vez aplicado el producto, no requiere mantenimiento y tiene una vida util de mas de 20 afios.

LOGO: Nuestro logo fue creado en conjunto por los miembros de nuestra familia involucrados en el proyecto, estd compuesto por tres simbolos que
representan los elementos de un sistema de puesta a tierra -SPT: El omnio como unidad de medida de la resistencia eléctrica, un rayo que representa las
descargas eléctricas, y finalmente el simbolo del polo a tierra. Adicionalmente, los colores de nuestro logo estan inspirados en la bandera de nuestro
departamento del Tolima.

IMAGEN GRAFICA EN EL PRODUCTO

La imagen grafica del producto transmitiria calidad, creatividad y regionalismo de los productos, capturando la atencion de los espectadores incentivando
a la compra del producto.

CONDICIONES DE ENTREGA

Es importante resaltar que Suelos Electricos realiza entregas minimas de 100 Kg a sus clientes usando el servicio de transporte terrestre con una empresa
externa el valor del flete se incluye en el precio final que se le entrega al cliente.

Garantia del producto: Baja la resistividad del suelo hasta en un 30%, de acuerdo con las pruebas realizadas. Si los niveles de resistividad no
disminuyen luego de la aplicacion correcta del producto, SUELOS ELECTRICOS, recibe el producto utilizado, realiza las mediciones correspondientes y
si se comprueba que el producto esta defectuoso se le enviara al cliente nuevo producto debidamente probado.

Los materiales con que es fabricado son amigables con el medio ambiente al ser 100% naturales y su uso es seguro al contacto con la piel.

Componente Innovador:

Concepto del negocio:

CONCEPTO DEL NEGOCIO

Suelos Electrico, busca innovar en el Concepto del negocio de la competencia de la zona, al generar un diferencial en los siguientes aspectos:

En primer lugar, la propuesta de elaborar un producto amigable con el medio ambiente, Creando un producto tipo greda con minerales que permiten
guardar sus propiedades y funcionalidades un producto natural activado con quimicos y minerales que no afectan la salud humana a diferencia de los que
se encuentran actualmente en el mercado los cuales contienen componentes como oxido de azufre SO3 en un 2%, lo cual es nocivo para la salud,
causando sintomas respiratorios y enfermedades de los pulmones.

Segun el Manual de Oslo, el proyecto presenta innovacion en el concepto de negocio, producto y servicio, de acuerdo a esto, Suelos Electricos, busca
innovar en el concepto del negocio al generar un diferencial en los siguientes aspectos:

El objetivo inicial es elimina la consecucion y desperdicio de agua generando un impacto positivo con el medio ambiente mientras que con Electrosuelos
se utiliza cero agua en la aplicacion del producto con el de la competencia se tendria que usar por cada paquete del producto dos galones de agua.

El segundo componente de innovacion en el modelo de negocio, es la forma de comercializacion de los productos. El cliente podra adquirir los productos
por medio del canal de distribucion directa, por medio del inventario existente en la planta de produccion, donde se ofrecera la opcion de realizar la
compra bajo la modalidad preventa, empleando medios virtuales como WhatsApp y Redes sociales lo que nos permite una atencion personalizada con
cada cliente. De igual manera, como estrategia de servicio al cliente, se realizaran visitas a los potenciales clientes con el animo de poder explicar de
manera clara los beneficios de nuestro producto y que se brindara capacitacion a la fuerza de venta una vez se cierre el negocio, ya que no se pude vender
lo que no se conoce, igualmente se entrega publicidad de nuestro producto sin ninglin costo y se publica el almacén en nuestra pagina web.



De igual forma se brindara respaldo técnico, apoyados en profesionales en ingenieria electromecanica y Electricidad industrial.

Por ultimo se establecera un amplio horario de atencion, con el fin de garantizar el aprovisionamiento de los productos, donde se ofrecera de igual manera
por un costo adicional el servicio de transporte en caso de requerirse.

De esta manera, se busca generar un diferencial respecto a la competencia de la zona, debido a que la oferta actual de productos cuenta con un portafolio
tradicional sin valor agregado, el cual no representa las caracteristicas del potencial de materias primas de la zona. De igual manera, el garantizar
productos de aiita calidad, limita las barreras de entrada al dar una nueva opcion para los diferentes tipos de clientes, generando confianza y credibilidad .

Producto o servicio:

De acuerdo con el Manual de Oslo, dentro de los productos ofrecidos por SUELOS ELECTRICOS, se incluyen componentes de Innovacion en
producto, la cual es definida como la introduccion de un bien o servicio nuevo o con un alto grado de mejora, respecto a sus caracteristicas o su uso
deseado. Esta incluye mejoras importantes en especificaciones técnicas, componentes y materiales, software incorporado, ergonomia u otras
caracteristicas funcionales.

De acuerdo con lo anterior, en SUELOS ELECTRICOS los productos son elaborados con la mayor responsabilidad busca innovar en el sector eléctrico
con un producto ELECTROSUELO un producto innovador ya que es elaborado a base de un producto natural amigable con el medio ambiente, el cual
no causa dafio a la salud humana, animal, ni a los cultivos, asi mismo no requiere adicionar agua para su aplicacion, la mayoria de los productos similares
vienen en presentacion en polvo haciendo obligatorio el uso de agua para su aplicacion, su peso esta dentro del rango permitido para ser cargado por una
persona, segun el art. 211-H del codigo de trabajo en Colombia.

Nuestros clientes son principalmente almacenes eléctricos especializados en los sistemas de puestas a tierra, pero hemos ido incorporando clientes como
constructoras, petroleras y empresas de obra civil.

Barreras de Imitacion
Con el fin de contrarrestar a la nueva competencia, la empresa SUELOS ELECTRICOS ha disefiados las siguientes barreras de imitacion:

Secretos de produccion: Suelos Electricos puede tener ciertos secretos de produccion que solo su equipo interno conoce. Estos secretos estan relacionados
con el procesos de elaboracion de su producto que les den una ventaja competitiva.

Innovacién constante: Suelos Electricos puede mantenerse a la vanguardia de la innovacion en sus productos, introduciendo constantemente nuevos
productos, presentaciones o técnicas que mantengan a los clientes interesados y satisfechos. Esto dificulta que los competidores nuevos puedan igualar la
oferta de Suelos Electricos en términos de variedad y originalidad.

Estas barreras de imitacion ayudaran a Suelos Electricos a mantener su posicion en el mercado y dificultaran que los competidores nuevos puedan igualar
su oferta Uinica y diferenciada.

Proceso:

De acuerdo con el Manual de Oslo, SUELOS ELECTRICOS propone una Innovacion en Proceso la cual es definida como la implementacion de un
método de produccion o distribucion nueva o con un alto grado de mejora. Esta incluye mejoras importantes en técnicas, equipo y/o software.

La elaboracion de Electrosuelo se hace de manera artesanal.

Los insumos son debidamente pesados para garantizar las medidas exactas en la elaboracion, en este proceso se hace necesario mezclar los elementos
solidos (materia prima y minerales), posteriormente se afladen y mezclan los insumos liquidos.

Una vez se tenga la mezcla homogenizada se procede al empaque, se usa una bascula digital para asegurar el peso de 14 kilos por cada unidad, asi mismo
se utiliza un molde metélico para conservar la forma deseada.

El producto se empaca en doble bolsa para evitar filtraciones de aire y otros elementos externos.

El personado encargado de la elaboracion, empaque y almacenamiento se encuentra debidamente capacitado para garantizar la calidad del producto.

6. (Como validé la aceptacion en el mercado de su proyecto (metodologia y resultados)?

Las siguientes son las herramientas de validacion temprana aplicadas para determinar la aceptacion en el mercado de sus productos. A continuacion, se
describe cada una de ellas:

Lean Canvas: Se identificaron los segmentos de negocio, definiendo las caracteristicas del cliente en este caso Almacenes Electricos, Constructoras y
Empresas dedicadas a la Instalaciones electricas los cuales son establecimiento de comercio donde los consumidores pueden encontrar este tipo de
productos, contando con un valor agregado como lo un producto natural tipo greda para el mejoramiento de los sistemas de puestas a tierra, siendo una
solucion muy efectiva a la resistividad de los suelos, una empresa ibaguerefia que impone un producto amigable con el medio ambiente en la ciudad de
Ibagué con grandes potenciales de crecimiento.

Tarjeta Persona:

Almacenes Electricos: el mercado potencial para nuestro producto ELECTROSUELOS son los almacenes eléctricos en la ciudad de Ibagué. De acuerdo
con la Camara de Comercio de Ibagué, se encuentran registrados 930 almacenes eléctricos, seleccionando los almacenes eléctricos en Ibagué
especializados en la comercializacion de sistemas de puesta a tierra. Que corresponden a un 30% de los almacenes eléctricos existentes en
Ibagué correspondientes a 279.



Constructoras: el mercado potencial para nuestro producto ELECTROSUELOS son las constructoras dedicadas a la construccion de proyectos
residenciales, comerciales e industrialess ubicadas en la ciudad de Ibagué, las cuales de acuerdo al registro en la camara de comercio de
Ibagué encontramos 525 dedicadas a esta actividad.

Empresas dedicadas a la instalacion electrica: el mercado potencial para nuestro producto ELECTROSUELOS son las empresas dedicadas a las
instalaciones eléctricas en los sectores residenciales, comerciales e industriales, en la ciudad de Ibagué, que corresponden a 255 segun lo registrado por la
Céamara de Comercio, de estas empresas, se seleccionaron empresas que se dedican a la instalacion de sistemas de puesta a tierra, las cuales corresponden
aun 45% de las empresas dedicadas a las instalaciones eléctricas correspondientes a 114.

Metodologia tarjeta persona, Job to be done, encontrando las razones de compra de ELECTROSULEO, los motivos son los siguientes:
eliminar las sobretensiones y las corrientes estaticas.
Prevenir accidentes por corrientes transitorias, descargas eléctricas y corrientes de falla.

Complemento para el mejoramiento de los sistemas de puestas a tierra, para proteger los equipos de cdmputo, sistemas de comunicacion y sistemas
electronicos.

Producto amigable con el medio ambiente.
Estudio de mercado:

Almacenes Electricos: Se encuestaron un total de 70 almacenes electricos que se dedican a la comercializacion de articulos electricos. La mayoria de los
establecimientos encuestados estan registrados ante la Camara de comercio como persona natural con una participacion del 78.33%, el restante esta
registrado como persona juridica y es responsable de IVA. Un 95% tiene un unico local y el restante 5% tiene mas de uno. Un 88% son pequefios, un 7%
son medianas y el restante 5% son grandes. Por otro lado, se identificd que un 75,6% son especializados en sistemas de puesta en tierra. Por ultimo, el
98,6% estaria interesado en adquirir el producto Electrosuelos.

Constructoras: Se entrevistaron a 20 constructoras de la ciudad de Ibagué, encontrando los siguientes resultados: del total de los encuestados el 90%
estan interesados en adquirir el producto Electrosuelos el 10% restante no estd interesados en este tipo de productos, el 85% de los encuestados
manifestaron que para ellos la calidad y el impacto positivo para el medio ambiente se vuelve un factor importante el 15% restante la calidad no es un
factor importante. Por ultimo se identifico que este es un sector en crecimiento siendo este un mercado potencial.

Empresas dedicadas a la instalacion electrica: Se entrevistaron a 18 empresas de instalacion de la ciudad de Ibagué, encontrando los siguientes
resultados: del total de los encuestados el 85% estan interesados en adquirir el producto Electrosuelos el 15% restante no esta interesados en este tipo de
productos, el 80% de los encuestados manifestaron que para ellos la calidad y el impacto positivo para el medio ambiente se vuelve un factor importante el
20% restante la calidad no es un factor importante. Por ultimo se identifico que este es un sector en crecimiento siendo este un mercado potencial.

7. Describa el avance logrado a la fecha para la puesta en marcha de su proyecto, en los aspectos: técnico - productivo, comercial y legal.
Técnico - productivo:

Se describe el avance logrado a la fecha para la puesta en marcha del proyecto, en el aspecto técnico- productivo:

INICIO DEL NEGOCIO

uelos Eléctricos nace de la experiencia de algunos integrantes de nuestra familia, especializados en el sector eléctrico y de su propia necesidad en el
manejo de la resistividad de los diferentes tipos de terreno en nuestro pais; para la instalacion de los sistemas de puesta a tierra, lo cual nos motiva a
dedicarnos a la fabricacion del producto ELECTROSUELQ, La solucion mas efectiva a la resistividad de los suelos, producto de excelente calidad, el
cual mejora las condiciones del terreno en el cual se aplique, permitiendo cumplir con las exigencias del ente regulador (RETIE) en la instalacion de los
sistemas de puestas a tierra. Creando inicialmente un negocio familiar.

En las diferentes instalaciones de sistemas de puestas a tierra elaboradas por dos de mis hermanos, uno de mis hermanos ingeniero electromecanico y mi
otro hermano Tecndlogo en Electricidad Industrial egresado del SENA, adquirieron el conocimiento para el mejoramiento de los terrenos para la
instalacion de los SPT, pero con su creatividad, su curiosidad, investigacion, estudio y gran interés fueron uniendo conocimientos y experiencia para
desarrollar el producto ELECTROSUELO.

DISENO Y VALIDACION DE PROTOTIPO

Inicialmente se elabord un prototipo con la ayuda de Tecnoparque Nodo la Granja para hacer pruebas de campo y una vez validada su eficacia, se empezo
a fabricar para su comercializacion.

Los componentes que tiene actualmente el producto, son los mismos que se utilizaron en el prototipo de prueba, gracias a que desde las pruebas iniciales
los resultados fueron los esperados, igualmente su presentacion en paquete por 14 kilos, tipo greda, el cual no necesita adicionar agua para su uso. Para
definir la presentacion del producto fue muy valiosa la experiencia de mis dos hermanos en este tema, ya que, si un producto de este tipo necesita agua
para su aplicacion, complica en gran manera el trabajo del instalador teniendo en cuenta que a veces no se tiene acceso al liquido y el traslado del agua
resulta engorroso. De la misma manera el peso de cada paquete de ELECTROSUELO tiene relacion directa con la cantidad de producto que se aplica
por cada electrodo, lo cual no da lugar a desperdicios.

PERFIL DEL EMPRENDEDOR

Sandra Paatricia Barrios Perez es una mujer emprendedora Ibaguerefia con 50 afios, contadora publica, con habilidades en todas las areas de negocio;
administrativa, comercial y operativa. Proveniente de una familia involucrada en el sector eléctrico por mas de 40 afios. Es de ahi donde nace el
emprendimiento de SUELOS ELECTRICOS contando con mas de 5 afios de experiencia y de dicacion de tiempo completo y de forma directa de
conocimiento en el sector eléctrico, con proyectos de expandir mi negocio a nivel nacional e internacional. Ubicada en el departamento del Tolima, ciudad



de Ibagué, vereda Chucuni. Enfocada en contribuir en el mejoramiento del medio ambiente, en el desarrollo econémico de mi entorno (vereda Chucuni) y
brindar una solucion efectiva, econdmica y solida al cliente y consumidor final.

Gozo de habilidades para las relaciones interpersonales y comerciales, lo que me ha facilitado escalar mi empresa a ruedas de negocios, ferias y celebrar
relaciones comerciales con establecimientos de comercio en la ciudad de Ibagué. la dedicacion sera 100 % a sacar el proyecto adelante, y dejando en
funcionamiento cada una de las areas designadas para la ejecucion

Inventario de los equipos y mobiliario e Infraestructura con que se cuenta

SUELOS ELECTRICOS ya dispone de un lugar fisico de operaciones, una bodega ubicada en una propiedad paterna, que actualmente cubre el 70% del
espacio necesario para la fabricacion y almacenamiento de nuestros productos. Esta bodega tiene dimensiones de 12 metros de frente por 6 metros de
fondo y cuenta con una pared de material en la parte posterior, asi como una construccion basica suficiente para las operaciones actuales.

Frente al tema de maquinaria y equipos la empresa cuenta con Equipo de oficina: 3 PC, 3 escritorios, 2 sillas de oficina, 1 impresora, Herramientas de
trabajo: 1 Bascula digital, 1 contenedor para liquido de 400 litros, 6 garrafones de 30 kilos , 4 palas, 2 moldes metalicos, 1 mesén en madera de 3 mts de
largo x 1 metro de fondo x 1.20 mts de alto, el cual debe ser reemplazado por un meson metalico en acero inoxidable, 8 palustres.

Alianzas Estratégica con proveedores

La emprendedora ha establecido una sdlida alianza estratégica con proveedores clave para garantizar la calidad del producto. Trabaja en estrecha
colaboracion con proveedores locales y nacionales.

Esta alianza le permite contar con materias primas de alta calida. Ademas, le brinda la oportunidad de apoyar a los productores locales y promover la
economia regional.

Asi mismo, la emprendedora cuenta con una amplia base de datos de proveedores de empaques, publicidad y equipos para garantizar el correcto
funcionamiento de la empresa.

Gracias a esta alianza estratégica, la emprendedora puede ofrecer productos de calidad, que se destacan por su impacto positivo hacia el medio ambiente.
Esta colaboracion a largo plazo con los proveedores es fundamental para el éxito continuo del negocio.

Capacidad instalada actual

En cuanto a la capacidad instalada, podemos producir hasta 1.000 unidades por mes, aunque actualmente la capacidad utilizada es ligeramente menor.
Contamos con todas las herramientas de trabajo necesarias para llevar a cabo nuestras operaciones, lo que nos permite mantener un flujo de produccion
constante, aunque seguimos mejorando nuestras instalaciones para maximizar la eficiencia y satisfacer la demanda futura.

Comercial:
Validacién del proyecto productivo

Para dar inicio a la fabricacion de nuestro producto; se alquilé una bodega y una vez se contd con un inventario de 1.000 unidades se procedi6 a la
comercializacion, la cual empezd por los almacenes del sector eléctrico conocidos por mis familiares especializados en electricidad, teniendo como
primeros clientes pequefios almacenes eléctricos en Girardot, Honda, Bogota y Armenia, a los cuales se visitaron presencialmente haciendo entrega del
brochure.

Con el transcurrir de los aflos se ha definido la politica de vender como minimo 100 unidades, lo cual ha hecho que los clientes iniciales ya no adquieran
el producto directamente con nosotros, ahora lo hacen a través de los distribuidores.

Actualmente contamos con distribuidores a nivel nacional, teniendo presencia en los departamentos de Tolima, Cundinamarca, Quindio, Casanare y Valle
del Cauca, asi mismo no solo se cuenta con los almacenes del sector eléctrico como nuestros clientes, hemos ampliado nuestra cobertura de venta a
constructoras y petroleras.

Se cuenta con correos corporativos y pagina web, lo que facilita la comunicacién con nuestros clientes internos, proveedores y demas partes interesadas.
En cuanto a la publicidad se cuenta con pendones, los cuales se entregan sin ninglin costo a nuestros distribuidores, asi mimos brochure y volantes.
Producto minimo viable (lineas de producto ya validadas)

En la fase inicial, se llevo a cabo la elaboracion de prototipos para realizar bancos de pruebas, con el fin de evaluar la efectividad del producto. Una vez
validada su funcionalidad, se procedié a alquilar una bodega para la producciéon y almacenamiento del mismo. A medida que las ventas fueron
creciendo, se ha invertido en mejorar el espacio, lo que ha dado inicio a la construccion de una nueva bodega. Actualmente, dicha bodega sigue en
proceso de construccion y optimizacion para cumplir con las necesidades de produccion y expansion.

El empaque de nuestro producto ha sido disefiado para incluir toda la informacion relevante sobre el producto, como las instrucciones de aplicacion,
recomendaciones de almacenamiento y los distintos medios de contacto. Ademads, estamos trabajando en el desarrollo de un empaque mas amigable con

el medio ambiente, alineado con nuestros objetivos de sostenibilidad.

Contamos con una ficha técnica expedida por el Instituto Geolégico Agustin Codazzi, asi como con la hoja de seguridad del producto. Asimismo,
hemos implementado una politica de tratamiento de datos y una politica de PQR's para garantizar la transparencia y confianza en nuestras operaciones.

Para aumentar nuestra competitividad, estamos en proceso de obtener las certificaciones ISO 9001 y la certificacién del CIDET, que avalaran la calidad
y eficiencia de nuestros productos y procesos.

Finalmente, se han llevado a cabo diversos bancos de prueba y estudios de efectividad del producto, destacando los analisis mas recientes en 2023, los
cuales contaron con el apoyo del laboratorio de TecnoParque SENA, respaldando atin mas la calidad y confiabilidad de nuestros productos.



ELECTROSUELO Producto natural activado con quimicos y minerales, en la actualidad nuestro producto tiene un peso de 14 kilos, presentacion tipo
greda, cuenta con ficha técnica y hoja de seguridad, asi mismo en la parte de atencion al cliente y/o consumidor final se cuenta con la politica de
tratamiento de datos, politica de PQR’S y politica de garantias, cambio y devoluciones.

A lo largo del tiempo se han hecho diferentes pruebas de campo, las mas recientes fueron realizadas en tecno parque SENA, obteniendo Optimos
resultados en donde se demostré la efectividad de nuestro producto, obteniendo una reduccion en la resistividad del suelo en un 90%, asi mismo se
comprobd la retencion de agua entre el 25 y 34%.

Ventas y crecimiento de la empresa

En los inicios de la elaboracion y comercializacion de ELECTROSUELO se puso en venta en almacenes de Girardot, Pasto, Honda e Ibagué, vendiendo
alrededor de $40.000.000.

En el ano 2023 se facturaron $70.029.000 y nuestros principales clientes se encuentran en los departamentos de Tolima, Quindio, Casanare y Valle del
Cauca, algunos de estos clientes son: El Comercio Eléctrico, Electromarco, Distrielectricos, Gonzalo Goémez.

Participacion en eventos comerciales y clientes actuales
En la parte comercial para la captacion de cliente se han implementado diferentes estrategias: Inicialmente se contacta a los potenciales clientes por medio
de correo electronico, se hacen visitas presenciales para la entrega de brochure, asi mismo se hace entrega de pendones sin ninglin costo a los clientes que

lo requieran.

A nuestros distribuidores (almacenes eléctricos) se brinda capacitacion a su fuerza de ventas para el total conocimiento y dominio acerca del producto
ELECTROSUELO.

Para navidad se proporcionan detalles a nuestros clientes, haciendo entrega a las personas encargadas de tomar la decision de adquirir el producto.

Se coordina con algunos de nuestros distribuidores para hacer presencia un dia en sus instalaciones y hacer entrega de recordatorios a los compradores que
adquieran nuestro producto

Todo lo anterior enfocado en generar recordacion entre los consumidores finales.

Nos proyectamos participando en los congresos, ferias y diferentes reuniones del sector eléctrico para dar a conocer nuestro producto en el medio.
Estrategias de comunicacién que se estin implementando

Continuamos en el desarrollo y fortalecimiento de nuestra pagina web www.sueloselectricos.com

Se busca incursionar en redes sociales.

En SUELOS ELECTRICOS mantenemos una comunicacion constante con nuestros clientes, utilizando herramientas como; correo electronico, teléfono,
whatsapp y encuestas realizadas mediante formularios de Google, con el fin de mantener una comunicacion abierta con nuestros clientes para recibir y
atender todas sus solicitudes, comentario y sugerencia, y asi

Conocer su nivel de satisfaccion tanto en la calidad y efectividad del producto, como la calidad del servicio.

Estrategia de venta y cadena de distribucion:

Haciendo uso de las herramientas de comunicaciéon mencionadas anteriormente y basandonos en estudios de mercado realizados, en SUELOS
ELECTRICOS se han realizado algunos cambios con el fin de mejorar la atencion y nivel de satisfaccion de nuestros clientes:

En el disefio del empaque hemos incluido de manera impresa las indicaciones de aplicacion y almacenamiento del producto, con el fin que nuestros
clientes tengan esta informacion a su alcance.

Se han abierto mas canales de comunicacion para que cada cliente pueda contactarse a un canal diferente de acuerdo a su necesidad, los ultimos canales de
comunicacion habilitados son whatsapp y correo electronico corporativo.

Se cred la pagina web informativa mejorando la visibilidad de nuestro producto y facilitando el acceso a la informacion para quien la requiera.

Se han realizado diferentes bancos de prueba y estudios de efectividad del producto, los ultimos andlisis en el afio 2023 se contd con el apoyo del
laboratorio de Tecno — parque SENA, que respaldan la calidad del producto.

Se desarrollo la hoja de seguridad que permite al consumidor final conocer la informacion necesaria para la manipulacion segura del producto.

Todos estos cambios y mejoras que se han realizado han sido comunicados de manera escrita y telefonica a nuestros clientes oportunamente para
garantizar la originalidad del producto.

Fuerza de ventas o area de ventas

El equipo de ventas de Suelos Electricos son dos personas con experiencia y conocimientos en el area comercial y ventas. Ademas, poseen habilidades en
técnicas de negociacion, comunicacion efectiva y orientacion al servicio.

Legal:

Se describe el avance logrado a la fecha para la puesta en marcha del proyecto, en el aspecto legal:



Para el funcionamiento de la empresa, la emprendedora cuenta con predio propio ubicado en la vereda chucuni en el departamento del Tolima ademas,
cuenta con servicios publicos eficientes y convenientes, lo cual es fundamental para el funcionamiento adecuado de la empresa. Otro aspecto relevante es
que alli se facilita la logistica y distribucion de sus productos.

Es importante mencionar que el inmueble de la empresa esta validado por la Oficina de Planeacion Municipal de iabgué, asegurando que cumple con los
requisitos y regulaciones necesarias para desarrollar actividades de produccion de manera compatible con el entorno.

Para garantizar el cumplimiento de los requisitos legales, la empresa se encuentra en preparecion y alistamiento para la certificacion de la ISO 9001 y la
certificacion por el CIDET, que avalaran la calidad y eficiencia de nuestros productos y procesos.

Certificacion como negocio verde ante cortolima en tramite.

Estas certificaciones son fundamentales para asegurar que la calidad de sus procesos y la calidad de sus productos.

Asi mismo, se ha ido consultando con las diferentes entidades sobre los siguientes aspectos:

Frente al aspecto legal se consultd en la Camara de Comercio de Ibagué los diferentes tipos de empresas y personas concluyendo que se va a formalizar
una persona juridica como SAS cuando el proyecto sea viable, en la DIAN de la seccional Tolima se consultd las responsabilidades tributarias frente a la

constitucion de una persona juridica.

Adicional se consulté en la Superintendencia de Industria y Comercio el Registro Nacional de Base de Datos frente al tratamiento de datos personales de
los clientes en caso de que la empresa tenga accesos a los datos de los clientes.

Consulta de las obligaciones laborales frente al sistema de seguridad social, Administradora de Riesgos Profesionales ARP, caja de compensacion y
pension.

Consulta de los requisitos que exigen los bancos para la apertura de la cuenta de ahorros de la empresa.

Consulta de los permisos para el funcionamiento de la empresa frente al Certificado de Uso del Suelo en la secretaria de Planeacién Municipal el cual es
compatible, certificado de visita por parte de Bomberos para la revision del sistema de seguridad industrial, certificado del concepto sanitario por parte de
la secretaria de Salud Municipal, documentacion y diligenciamiento del Registro de marca ante la Superintendencia de Industria y Comercio.

Adicional, se averiguo la tarifa y documentacion con un profesional de salud ocupacional para desarrollar el manual de seguridad y salud en el trabajo.

2 - Ficha técnica

8. Elabore la ficha técnica para cada uno de los productos(Bienes o servicios) que componen su portafolio :

Nombre Nombre Unidad R Condiciones -
. . de Descripcion . Composicion Otros
especifico comercial . especiales
medida
Calcio (Ca) 0.04 [Una vez enterrado el electrodo en el
En almacenamiento  |Magnesio (Mg) 0.32 hoyo, se rellena la base del hoyo con
Paquete Suelo artificial NO SOL NO Potasio (K) 1.11 Sodio |[ELECTROSUELO, compacte con un
ELECTROSUELOELECTROSUELO | 41“()8 (cemento HUMEDAD NO (Na) 6.41 Aluminio (Al) [pison, hasta utilizar el 100% del
conductivo) |AIRTE LIBRE 0.73 Silicio (Si) 86.64  |producto, rellenar con la tierra extraida.
MAXIMO 4 APLIAR [Hierro (Fe) 2.58 Colocar caja de registro para medir la
Magnesio (Mn) 0.02 resistividad.

IV. {Como desarrollo mi solucion?
1 - Ingreso y condiciones comerciales

9. {Cémo obtendra ingresos? Describa la estrategia de generacion de ingresos para su proyecto
ESTRATEGIAS DE DISTRIBUCION

Las siguientes son las estrategias de mercadeo y ventas para la generacion de ingresos:
DISTRIBUCION

Canales de distribucion: Se realizan visitas presenciales las cuales seran realizadas por el Vendedor, para la gestion de ventas de los productos para los
clientes que demuestren interes por el producto.

Para realizar la comercializacion, se hara uso de lineas telefonicas y herramientas como WhatsApp, para la realizacion de pedidos o solicitud de
domicilios. El siguiente serd el proceso de distribucion de cada uno de estos medios:

Pedido preventa
El cliente realiza contacto con SUELOS ELECTRICOS, ya sea por WhatsApp o por sus redes sociales

El cliente identifica los productos de su preferencia y resuelve las inquietudes con el vendedor, sobre la cantidad y demads aspectos relevantes para su
compra.

Si hay producto en stock se despacha de manera inmediata si no se cuenta con la cantidad se establece plazos de entrega de acuerdo a los tiempos
establecidos para la produccion, se acuerda con el cliente concertar la compra minimo de 100 kilos, con el fin de garantizar el despacho del producto. Se



recibe el pago del producto por adelantado y se concerta la fecha y hora de entrega, segiin el requerimiento del cliente.

Se realiza el empaque del producto, donde se entregan las instrucciones de cuidado, transporte y conservacion de los productos.
Se realiza la entrega en el punto fisico del cliente.

Penetracion al mercado

Participacion en Ferias: Se participara en ferias gratuitas y privadas organizadas por Entes del ecosistema del emprendimiento, como Alcaldia Municipal,
SENA, Gobernacion del Tolima, con el fin de hacer contactos comerciales y promocionar la empresa y nuestro valor agregado.

Ventas

Se realizaran visitas a los clientes potenciales como los almacenes electricos, costructoras y empresas de instalaciones electricas de la ciudad para
promover el producto para los sistemas de puesta en marcha. Para esto se realizard un cronograma de visitas, utilizacién de base de datos de clientes para
estrategias de promocion y difusion de informacion, promocion de redes sociales, gestion de red de contactos.

PRECIO

Para la definicion de los precios, se realizo un analisis de la estructura de costos de cada uno y se tomd como referencia los precios del mercado.
Condiciones de pago: La politica de pago de contado con el fin de garantizar el flujo de caja de la empresa.

PROMOCION

Se plantean actividades de fidelizacion de clientes de la siguiente forma:

lapiceros con imagen corporativa: En las visitas comerciales que se realicen, a los clientes de mayor potencial, se realizara la entrega de estos elementos
con el fin de generar recordacion de la marca.

Estrategia de fidelizacion Semestre 1: En el primer semestre, se realizara un sistema de fidelizacion por compras, donde se entregara una tarjeta de
presentacion y se marcara cada compra.

COMUNICACION

Tarjetas de presentacién: Seran utilizadas para los datos del contacto de la empresa y utilizados en la gestion comercial.

Pendon: Se realizara para promocionar la imagen de la empresa con el fin de generar recordacion en los clientes en eventos comerciales.

Volantes y Brochure: material con la informacion del producto, con las condiciones de cuidado, imagen de la empresa y datos de contacto, para generar
recordacion y buen uso de los productos.

Redes sociales y_pagina web: Se fortaleceran la pagina web y las cuentas en Redes Sociales tales como Instagram y Facebook, para acercar a sus
seguidores, mantenerlos informados, aclarar sus dudas y realizar actividades promocionales.

ESTRATEGIA DE SERVICIO

Garantia

Se garantiza la sustitucion del producto en caso de tener problemas de calidad.
Horarios de Atencién

El horario de atencion de lunes a sabado, de 9:00 a.m. a 9:00 pm.

Gestion de Quejas y Reclamos

Se contara con un buzoén en el punto de venta y la pagina web de la empresa para que los clientes puedan dejar quejas o reclamos relacionados con los
productos o servicios prestados. Estos seran analizados por el gerente y se dara respuesta a los 10 dias.

Comunicacion Postventa

Dentro de las estrategias post venta a implementar se definen la consolidacién de base de datos de clientes e informacion relevante como direccion,
teléfono, presupuesto destinado etc. Se remitira informacion por canales autorizados por los clientes, de promociones especiales y eventos especiales.

Medicion de satisfaccion del Cliente

Se envian encuestas de satisfaccion cada dos meses, se analizan los resultados y se realizan reuniones con los empleados para implementar mejoras. Se
indaga la satisfaccion de los clientes al finalizar cada servicio.

ESTRATEGIA DE PRECIO

Para definir los precios se realiz6 un andlisis de la estructura de costos de cada uno y se tom6 como referencia los precios del mercado de la competencias
directa, indirecta y sustituta. Los precios establecidos son: $32.000

Condiciones de pago: La politica de pago es contado para garantizar el flujo de caja de la empresa.



.MONITOREO A PRODUCTOS SUSTITUTOS

Los productos sustitutos es la aplicacion de la bentonita natural (es decir nuestra materia prima sin ningtin proceso) agregandole sal. El impacto de los
productos sustitutos es bajo gracias a que el producto ELECTROSUELOS contiene la preparacion lista para ser aplicado sin necesidad de aplicar agua.

APROVISIONAMIENTO

Lo concerniente con la gestion de proveedores, se hace énfasis en la consecucion de materias primas e insumos de calidad y a precio justo. Adicional, se
tienen presentes los tiempos de entrega y disponibilidad del producto.

Actualmente, los insumos y materias primas son adquiridos por distribuidores locales y nacionales, en el primer caso, se han tenido en cuenta aspectos
relevantes como la consecucion semanal de materia prima de dificil acceso en el municipio, precios razonables y calidad sobresaliente. Esto, se resume en
la comodidad y facilidad que ofrece el proveedor al brindarnos la posibilidad de recibir el material en el lugar de trabajo. En el caso de los proveedores-
productores, corresponden al factor mas relevante en el emprendimiento, pues proveen las materias primas que constituyen la base del emprendimiento.
Los productores, nos garantizan la calidad de la materia prima, asi como la disponibilidad y facilidad de entrega. Los precios corresponden
equitativamente a su calidad.

Localizacion de proveedores: Ibagué - Bogota

Plazos de pago: Contra entrega

Especificaciones de la compra: Garantia de materias primas. Plazo de entrega: Entre 1 y 5 dias.

Proyeccion de ventas

Para la proyeccion de ventas, se tienen en cuenta la estacionalidad identificada en el mercado, donde los meses de mayo, septiembre y diciembre

corresponde a temporada Alta y los meses de octubre, noviembre y enero, corresponden a temporada baja. El resto de los meses, se estima unas ventas
promedio. Segun los términos de referencia de la convocatoria.

10. Describa las condiciones comerciales que aplican para el portafolio de sus productos:

. Volimenes y |Caracteristicas|  Sitio de Forma de . Requisitos . Margen de
Cliente . Precio Garantias o e .,
Frecuencia Compra Compra Pago Post-Venta Comercializacion
Se garantiza la
sustitucion del
. producto con
. Se realiza .
Cliente: . uno igual o de
La frecuencia . contacto ..
Almacenes de compra se Calidad del directo o por Seguimiento  |mayor valor en
eléctricos del omp producto y . P Contado $ 30,000.00(satisfaccion del|caso de que  [No aplica
L realiza de 7 medio de las . .
municipio de presentacion . cliente dicho producto
. forma mensual lineas de
Ibagué presente
contacto ..
variaciones
negativas en su
calidad
Se garantiza la
sustitucion del
La frecuencia . producto con
Se realiza .
normalmente contacto uno igual o de
Cliente: se da de Calidad del directo o por Seguimiento |mayor valor en
) manera producto y toop Contado $ 30,000.00|satisfaccion del(caso de que  [No aplica
Constructoras |, . 7 medio de las . .
trimestral para |presentacion lincas de cliente dicho producto
este tipo de presente
. contacto ..
cliente variaciones
negativas en su
calidad
Se garantiza la
sustitucion del
. producto con
: Se realiza |
Cliente: . uno igual o de
La frecuencia . contacto -
Empresas de compra se Calidad del directo © por Seguimiento  |mayor valor en
dedicadas a las omb producto y 0P Contado $ 30,000.00|satisfaccion del|caso de que  |No aplica
. : realiza de 7 medio de las . .
instalaciones presentacion . cliente dicho producto
. forma mensual lineas de
eléctricas presente
contacto ..
variaciones
negativas en su
calidad

2 - Proyeccion

11. Realice la proyeccion de cantidades y precios de venta (mensual). Justifique los resultados y sefiala la forma de pago:




Listado de productos

Nombre de Producto Unidad de medida Forma de pago Justificacion Iva
ELECTROSUELO Paquete 14 kilos Contado Proyeccion de Ventas 0

Ingresos por ventas

Periodo Aifio 1 Aiio 2 Afio 3 Aifio 4 Aifio 5
ELECTROSUELO $ 111,000,000 $ 129,600,000 $ 157,464,000 $ 181,396,800 $ 224,477,000
Total $ 111,000,000 $ 129,600,000 $ 157,464,000 $ 181,396,800 $ 224,477,000
Iva 0 0 0] 0| 0
Total mas Iva $ 111,000,000 $ 129,600,000 $ 157,464,000| $ 181,396,800| $ 224,477,000

3 - Normatividad y condiciones técnicas

12. Describa la normatividad que debe cumplirse para el portafolio definido anteriormente: Identificacion de la norma, procesos, costos y tiempos
asociados al cumplimiento de la normatividad.

Normatividad empresarial (constitucion empresa):

NORMATIVIDAD EMPRESARIAL (CONSTITUCION EMPRESA)

Para la creacion de la empresa, se identifica la siguiente normatividad empresaria, respecto a la clasificacion de la empresa, tipo de figura juridica.
Ademas, se establecen los requisitos a cumplir y tiempo de la realizacion de este tramite.

Clasificacion de la Empresa

De acuerdo con el tamafio empresarial (Ley 590 e 200/Ley 905 de 2004), es una microempresa (con menos de diez (10) trabajadores y activos inferiores a
501 salarios minimos mensuales vigentes), incluida dentro de La clasificacion de empresas con animo de lucro como una Sociedad Por Acciones
Simplificada (S.A.S) (Ley 1258 de 2008).

Estructura juridica y tipo de sociedad

La figura que se ajusta para la formalizacion futura de SUELOS ELECTRICOS es una Sociedad por Acciones Simplificada (S.A.S.), que comprende un
sencillo proceso de constitucion legal, organizacion para realizar negocios y un diseflo de la estructura y funcionamiento de la Sociedad facil de ejecutar.
Se constituird mediante un documento privado en el que se realizara el cambio de persona natural a juridica y se inscribira en el Registro Mercantil de la
Céamara de Comercio de Ibagué.

Nombre de la Empresa a constituir: SUELIOA ELECTRICOS

De acuerdo con la naturaleza de la Sociedad (S.A.S.), no serd necesario tener Junta Directiva. La totalidad de las funciones de administracion y
Representacion Legal, le corresponderan al Representante Legal. El modelo permite constituir la empresa con una o varias personas naturales.

Tramites

Registro Mercantil

Para el tramite del registro Mercantil, se adjuntaran los siguientes documentos y se realizaran los siguientes procedimientos:

Original del documento de identidad.

Formulario del Registro Unico Tributario (RUT)

Formularios diligenciados disponibles en las sedes de la Camara de comercio.

Formulario Registro Unico Empresarial y Social (RUES).

Caratula unica empresarial y anexos segin corresponda (Persona Juridica, Establecimiento de comercio). Verificacion nombre del establecimiento.

Actividad: Se clasificara de acuerdo a las actividades econdmicas de la empresa (codigo CIIU), para el caso de SUELOS ELECTRICOS sera el codigo:
2029 - Fabricacion de productos quimicos, 4321 Instalaciones Electricas, 2712 Fabricacion de aparatos de distribucion y control de la energia eléctrica

El tramite de constitucion de la empresa tiene una duracion de 10 dias habiles.

Normatividad tributaria:
NORMATIVIDAD TRIBUTARIA

Para la ejecucion de la empresa SUELOS ELECTRICOS, se identifican las siguientes actividades que se debe realizar desde el &mbito tributario:



NIT: El Numero de Identificacion Tributaria que asigna la DIAN por una sola vez cuando el obligado se inscribe en el RUT. La conformacion del NIT es
de competencia de la DIAN y para el caso de personas obligadas al registro mercantil se realiza obligatoriamente a través de las Camaras de Comercio.

Registro Mercantil: Es una instancia legal que deben efectuar todas las personas naturales, sociedades comerciales y civiles, empresas unipersonales,
establecimientos de comercio, sucursales o agencias, sucursales de sociedades extranjeras y empresas asociativas de trabajo, que ejerzan actividades
comerciales. De conformidad con el articulo 33 del Cédigo de Comercio, es obligacion de los comerciantes renovar su matricula anualmente e informar a
la correspondiente camara de comercio la pérdida de su calidad de comerciante, asi” como las demas mutaciones referentes a su actividad comercial a fin
de que se tome nota de ello en el registro correspondiente.

El Registro Unico Tributario (RUT): Administrado por la Direccion de Impuestos y Aduanas Nacionales (DIAN), constituye el inico mecanismo para
identificar, ubicar y clasificar a las entidades que tengan la calidad de contribuyentes y declarantes de ingresos y patrimonio. El tramite de este Registro, se
realizara en las oficinas de la DIAN en la cuidad de Ibagué’.

Facturacion electrénica: Solicitud de autorizacion de Facturacion ante la DIAN, segun DECRETO 2242 DE 2015 “Por el cual se reglamentan las
condiciones de expedicion e interoperabilidad de la factura electronica con fines de masificacion y control fiscal”. La normativa exige, a partir del 2019,
que la factura tradicional se reemplace por una electronica, con igual valor legal, pero con menos costos operativos.

Firma electrénica: La Firma Electronica es un conjunto de datos electronicos que acompafian o estan asociados a un documento electrénico y cuyas
funciones basicas son: Identificar al contribuyente de manera inequivoca, asegurar la integridad del documento firmado, es decir que sea exactamente el
mismo que el original y no ha sufrido alteracion o manipulacion alguna, asegurar la exclusividad del documento firmado, los datos que utiliza el firmante
para realizar la firma son unicos y exclusivos y, por tanto, posteriormente, no puede negarse la firma el documento.

Obligaciones fiscales: Las siguientes son las obligaciones fiscales identificadas segiin la actividad de la empresa: Declaracion de Renta y
complementarios Art. 591 del Estatuto Tributario, Declaracion del Impuesto sobre las ventas Art.601 ET, Retencion en la Fuente a titulo de renta Art. 605,
Informacion Exogena.

Impuesto de Renta: Impuesto del orden Nacional que se debe liquidar anual. La Dian establece cada afio un calendario tributario para presentar la
declaracion y realizar los pagos, con fechas que dependen de los dos ultimos digitos de su Numero de Identificaciéon Tributaria, sin el digito de
verificacion, y del tipo de contribuyente que debe declarar. El impuesto sobre la renta es un tributo directo de caracter nacional, que grava los ingresos
ordinarios y extraordinarios obtenidos en el afio o periodo gravable, que sean susceptibles de producir un incremento neto en el patrimonio del
contribuyente. La tarifa general del impuesto sobre la renta es del 33%.

Retencion en la Fuente: La empresa esta obligada igualmente a practicar retencion sobre aquellas compras cuyos topes superen las respectivas tablas de
retencion aplicando las tarifas seglin corresponda.

Informacion exégena: Segin la resolucion 000060 del 30 de octubre de 2017 “Las personas naturales y sus asimiladas obligadas a llevar contabilidad, las
personas juridicas y sus asimiladas y, demas entidades publicas y privadas que efectiien retenciones y auto retenciones en la fuente a titulo del Impuesto
sobre la Renta, impuesto sobre las ventas (IVA) y Timbre”. Deben presentar informacion exdgena a la DIAN, esto; como conjunto de datos que las
personas naturales o juridicas obtienen acerca de las operaciones de sus clientes o usuarios a través de su actividad comercial.

Asi mismo, de acuerdo al municipio y segun la actividad econdmica, se contemplan los siguientes tributos:

IVA: En Colombia, el Impuesto sobre el Valor Agregado (IVA) aplicado a los productos varia seglin la categoria de los mismos. Para los productos de la
canasta basica familiar, como el pan, el IVA es del 0%. Sin embargo, para otros productos que no estén dentro de esta categoria, el IVA aplicado es del
19%.

Impuesto de Industria y comercio: Este gravamen fue establecido sobre las actividades industriales, comerciales y de servicios a favor de cada uno de
los distritos y municipios donde ellas se desarrollan, segun la liquidacion privada (Diccionario Integrado Contable Fiscal CIJUF, 2002). Este impuesto se
paga debido a que el Estado busca obtener recursos para cubrir sus necesidades a través de gravamenes creados de acuerdo a un Plan de Desarrollo. Estos
ingresos corresponden a ingresos corrientes tributarios, en este caso a un impuesto municipal.

Normatividad técnica (Permisos, licencias de funcionamiento, registros, reglamentos):
NORMATIVIDAD TECNICA (PERMISOS, LICENCIAS DE FUNCIONAMIENTO, REGISTROS, REGLAMENTOS)
Para la operacion de la empresa SUELOS ELCTRICOS se identifican los siguientes permisos para su funcionamiento:

1. Bomberos: El Concepto Técnico de Bomberos es la apreciacion técnica emitida por el Cuerpo Oficial de Bomberos, a través de la cual se revisan las
condiciones de seguridad humana, riesgos de incendio, materiales peligrosos y sistemas de proteccion contra incendios que se presentan en un inmueble
en el cual funciona o funcionara un establecimiento comercial.

2. Certificado de Uso de suelos: Para la operacion de la empresa, se debe solicitar el Certificado de Uso de suelos ante la Oficina de Planeacion Municipal
con el fin de verificar el uso permitidos del predio, de conformidad con las normas urbanisticas del plan de ordenamiento territorial y los instrumentos que
lo desarrollen.

4. Implementacion de los Protocolos de Bioseguridad: La empresa implementara los protocolos de Bioseguridad, de acuerdo a la Resolucion 666 de 2020,
asi mismo las Resoluciones 1285 y 1443 de 2020, que basicamente hacen referencia a la sefializacion, el establecimiento del area de bioseguridad, la
adquisicion de elementos como son: termdmetro para toma de temperatura, dispensadores de gel antibacterial, dotacion para los colaboradores,
desinfectantes, toallas de papel, entre otros; cumpliendo con lo establecido en las normas y listas de chequeo para el sector.

Para la prevencion y control del COVID -19 la Secretaria de salud municipal solicita para el funcionamiento de la empresa, la elaboracion e
implementacion del plan de saneamiento basico y protocolos de bioseguridad, en el cual se evidencia el proceso de limpieza y desinfeccion de espacios,
areas, zonas, puestos de trabajo y de uso publico (excluidos los establecimientos de atencion de salud) con el fin de minimizar los factores de riesgo que
pueden generar la transmision de la COVID-19 en el desarrollo de las actividades laborales.



5. Sistema de seguridad en el Trabajo SST: dentro de sus politicas administrativas contara con el Sistema de Gestion de la Seguridad y Salud en el Trabajo
(SG-SST), la cual empieza a regir a partir de junio de 2017, donde el Ministerio del Trabajo podra verificar en cualquier momento el cumplimiento de las
normas vigentes en riesgos laborales a los empleadores o contratantes y la implementacion del Sistema de Gestion de la Seguridad y Salud en el Trabajo
(SG-SST) en sus diferentes fases.

Normas técnicas sectoriales

Las condiciones técnicas, se determinan de acuerdo con el cumplimiento de las siguientes Normas:

NORMATIVIDAD TECNICA:

NTC ISSO 9001:2018 (Icontec): Como fabricantes de ELECTROSUELO (suelo artificial o cemento conductivo) producto especializado para el sector
eléctrico, es fundamental la implementacion de un sistema de gestion para la estandarizacion de politicas y procesos en nuestro emprendimiento. Con esto
se busca demostrar la capacidad de proporcionar un producto que satisface los requisitos del cliente y los reglamentos aplicables, aumentando nuestra
competitividad garantizando un producto de alta calidad, estableciendo credibilidad y confianza con nuestros clientes y consumidor final.

IEC-62561:2018 (CIDET): Mediante esta certificacion técnica se busca demostrar las caracteristicas del producto ELECTROSUELO “La solucién mas
efectiva a la resistividad de los suelos”. La norma internacional IEC-62561 certifica que los productos contengan los compuestos de refuerzo de puestas a
tierra.

Profe esta parte que te voy a escribir en paréntesis, no sé si ponerla o no... (Los productos que ayudan al mejoramiento de los terrenos en los sistemas de
puesta a tierra NO tienen normatividad nacional o internacional que los regule, sin embargo la norma IEC-62561 certifica algunas caracteristicas de estos
mejoradores de las puestas a tierra)

Los productos que ayudan al mejoramiento de los terrenos en los sistemas de puesta a tierra NO tienen normatividad nacional o internacional que los
regule, sin embargo, la norma IEC-62561 certifica algunas caracteristicas de estos mejoradores de las puestas a tierra, esta certificacion nos llama mucho
la atencion ya que es el plus que tiene el producto.

Normatividad laboral:

NORMATIVIDAD LABORAL

Para la vinculacion del Talento humano de la empresa, que estara vinculado por vinculacion directa a la empresa, se establece lo siguiente:

Decreto Ley 2663 de 1950: Por el cual se adopta el Cddigo Sustantivo del Trabajo. Norma las relaciones que deben darse entre empleadores y trabajadores
en Colombia, cualquier empresa que trabaje desde la formalidad debe dar cumplimiento al Codigo.

El Cédigo Sustantivo del Trabajo, plantea derechos para el trabajador tales como:

Salario: El cudl debe ser acorde al perfil y las funciones a desempefiar por parte del empleado, no puede ser inferior a un salario minimo mensual legal
vigent SMMLYV ($1.300.000).

Auxilio de Transporte: Es auxilio de transporte es una figura creada por la ley 15 de 1959, y reglamentado por el decreto 1258 de 1959, con el objetivo
de subsidiar el costo de movilizacion de los empleados desde su casa al lugar de trabajo, el cual para el 2024 fue fijado en $162.000 y que se paga a los
trabajadores que devengan hasta dos salarios minimos mensuales.

Prestaciones Sociales: Las prestaciones sociales son beneficios legales que el empleador paga a sus trabajadores adicionalmente al salario ordinario:
Cesantias: 8.33% mes

Vacaciones: 4.17% mes

Intereses a la Cesantias: 12% anual sobre las cesantias

Prima de Servicios: 8.33% (junio y diciembre)

Dotaciones: es una prestacion social a cargo del empleador que se debe suministrar a los trabajadores que devenguen hasta dos salarios minimos
mensuales legales vigentes. Cada dotacion debe constar de buso con logo de la empresa, pantalon y gorra y adicional para la persona de cocina seria
delantal, cofia y gorro de chef. La dotacion se debe entregar al trabajador a mas tardar en las siguientes fechas: 30 de abril, 31 de agosto y 20 de
diciembre.

Ley 100 de 1993: Por la cual se crea el sistema de seguridad social integral y se dictan otras disposiciones.

Porcentajes Seguridad Social para Independientes:

Salud: 12.50%

Pension: 16%

ARL: Entre el 0.556% y 6% dependiendo del nivel de riesgo del empleo

Porcentajes Seguridad Social para dependientes y empleadores:

Salud: 8.50% para empleadores y 4% para empleado

Pensién: 12% para empleadores y 4% para empleado



ARL: Entre el 0.556% y 6% dependiendo del nivel de riesgo y lo asumen 100% el empleador.

Suelos Electricos se acogera al Decreto 1828 de 2013, el cual establece que a partir del 1 de enero de 2014, 1a Ley 1607 de 2012 exonera del pago de las
cotizaciones al Sistema General de Seguridad Social en Salud a las sociedades y personas juridicas y asimiladas contribuyentes declarantes del impuesto
sobre la renta y complementarios y sujetos pasivos del impuesto sobre la renta para la equidad — CREE, y a las personas naturales empleadoras de al
menos dos (2) trabajadores, por sus empleados que devenguen, individualmente considerados, menos de diez (10)salarios minimos mensuales legales
vigentes. De esta forma, se ajusta la deduccion del pago de seguridad Social, dentro de la proyeccion realizada de némina para la empresa.

Nomina electrénica: La Direccién de Impuestos y Adunas Nacionales DIAN, expidioé la Resolucién 000013 de febrero 11 de 2021, mediante la cual

implementa y desarrolla dentro del sistema de facturacion electronica, la funcionalidad del documento soporte de pago correspondiente a la Nomina
Electronica. De esta forma, Cas Arte Café estableceran el uso de la nomina electronica seglin el calendario establecido.

Aportes Parafiscales

En Colombia hay tres pagos o aportes parafiscales que los empleadores deben realizar por sus trabajadores, que son:

Aporte a las cajas de compensacion o subsidio familiar: 4%

Aportes al Instituto Colombiano de Bienestar Familiar: 3%

Aportes al Servicio Nacional de Aprendizaje Sena: 2%

Todo empleador que tenga por lo menos un empleado vinculado con un contrato de trabajo en cualquiera de sus formas, debe realizar los aportes
parafiscales que correspondan. La pasteleria hard aportes de caja de compensacion, de ICBF y SENA no tendra que realizar porque no tiene empleados
con suelos superiores a 10 salario minimos mensuales.

Salario base para calcular los Aportes Parafiscales

El salario base sobre el cual se calculan los aportes parafiscales es la totalidad de los valores recibidos como remuneracion por el trabajador, como sueldo
basico, comisiones, horas extras y recargos nocturnos. Se exceptua el auxilio de transporte y aquellos pagos que por expreso acuerdo entre las partes se
consideran como no constitutivos de salario

Decreto 1072 de 2015: Por medio del cual se expide el Decreto Unico Reglamentario del Sector Trabajo.

Decreto 171 del 2016: Decreto unico reglamentario del sector trabajo, sobre la transicion para la implementacion del Sistema de Gestion de la Seguridad y
Salud en el Trabajo.

Decreto 1443 del 2014: Por el cual se dictan disposiciones para la implementacion del Sistema de Gestion de la Seguridad y Salud en el Trabajo (SG-
SST).

Sistema de Gestion de la Seguridad y Salud en el Trabajo

Esta normativa busca identificar los peligros, evaluar y valorar los riesgos y establecer los respectivos controles con el fin de controlar las contingencias
que puedan afectar la seguridad y salud en el trabajo.

El principal objetivo es prevenir lesiones y enfermedades causadas por las condiciones de trabajo a las cuales estan expuestas los trabajadores de la
empresa.

Las ARL brindan asesoria, capacitacion y estan realizando campaiias de asistencia técnica en las diferentes fases de implementacion del Sistema, no

obstante, dentro del plan de inversion se contempla un gasto por $1.200.000 asociado a la implementacion del sistema, pues se debera contar con un
tecndlogo o profesional en el area de salud ocupacional que valide la elaboracion e implementacion.

Normatividad ambiental:
NORMATIVIDAD AMBIENTAL

SUELOS ELECTRICOS, implementara la Normatividad “Gestion Ambiental-Residuos Solidos NTC 24>, con el proposito de contar con buenas practicas
en la gestion ambiental, manejo y separacion de residuos sélidos a través de un plan de manejo de residuos sélidos.

La empresa tiene como objetivo garantizar la sostenibilidad y el respeto por el medio ambiente con la 6ptima utilizacion de las materias primas, insumos y
residuos organicos e inorganicos. Para ello, la empresa utilizara un plan de saneamiento basico compuesto por el programa de limpieza y desinfeccion,

programa de control de plagas y programa de residuos sélidos.

Para ello se contara con un cuarto que tendra tres papeleras con puntos ecoldgicos, retirado del area de produccién y punto de venta, el cual se mantendra
aseado con el fin de evitar cualquier tipo de roedor. Adicional la empresa se mandara a fumigar cada tres meses dando cumplimiento a la normatividad.

Asi mismo, la empresa dara cumplimiento a la Norma Técnica Sectorial Colombiana NTS-USNA 007 “Requisitos para la eliminacion de desechos:

En las areas donde se preparen alimentos, los productos secundarios y residuos se recogeran en bolsas desechables contenidas en recipientes de uso
repetido, con tapa los cuales deben estar etiquetados.

Cuando las bolsas contenidas en los recipientes estén llenas, se deben cerrar para ser retiradas del area donde se estan preparando los alimentos.



Las canecas de basura se conservaran en una superficie cerrada reservada al efecto y separada de los almacenes de alimentos.

Esta zona estara alejada de la zona caliente, estara bien ventilada, protegida de insectos y roedores y debera ser facil de limpiar, lavar y desinfectar.

Las canecas de basura se limpiaran y desinfectaran cada vez que se vacien.

Con respecto a los empleados es fundamental la limpieza e higiene tanto del establecimiento y personal, para ello los empleados contaran con la dotacion
adecuada, limpieza y desinfeccion, para ello se utilizara el jabon Diclohand, desinfectante c/diéxido de cloro, vinagre, antiséptico para las manos del
personal en donde el control de agentes patdgenos. Asi mismo, Triclohand el cual es un jabon con triclosan, para eliminar la suciedad visible y

contaminacion invisible, como lo son los microorganismos que son responsables de la transmisiéon de muchas enfermedades.

Finalmente, el plan y la cultura ambiental de la empresa, especifica también que los residuos del area administrativa como los de papeleria, deben ser
utilizados bajo el parametro del ahorro y las practicas del reciclaje.

Registro de marca — Propiedad intelectual:

REGISTRO DE MARCAY PROPIEDAD INTELECTUAL

El registro de una marca da al titular de la misma el derecho exclusivo de utilizarla para identificar productos o servicios.

Tramite:

Presentar una solicitud formal de registro de marca indicando cuél es la marca, para qué productos o servicios y pagar la tasa oficial establecida.
Tras su publicacion en la Gaceta oficial, se dan 30 dias hébiles para que se presenten las oposiciones a ese registro.

Paso seguido, se verifica que la marca que se pretende registrar no tenga ningun impedimento de registro. Esto es una consulta de antecedentes marcarios
para establecer si existen o no marcas semejantes o idénticas registradas o en tramite. Este proceso no se realiza antes de 6 meses

Costos:

El registro de una marca tiene en Colombia un costo aproximado de $ 900.000, teniendo en cuenta que se dard inicio a este proceso, este rubro se
financiara con las mismas ventas generadas por el establecimiento.

Es importante resaltar que la SUELOS ELECTRICOS iniciaria el proceso de registro de marca ante la Superintendencia de Industria y Comercio en el
mes 7 de ejecucion.

Pasos para el proceso:
Es importante conocer que es una marca, cuales son los beneficios de proteger la marca, quien puede ser titular de una marca, aspectos a tener en cuenta
previos a la solicitud del registro de marca como por ejemplo la eleccion de la marca, clasificacion de los productos y/o servicios, realizar busqueda de

antecedentes marcarios, efectuar el pago de la tasa oficial, diligenciamiento del formulario correspondiente.

Para presentar una solicitud formal virtual o presencial del registro de marca ante la Superintendencia de Industria y Comercio se realizara los siguientes
pasos:

Paso 1: Antes de presentar la solicitud se realiza una consulta de antecedentes marcarios para saber si existen marcas semejantes o idénticas registradas o
en tramite puedan obstaculizar el registro de su marca, toda vez que durante el tramite de registro la marca solicitada puede ser negada por otra que haya
sido registrada previamente por un tercero.

Paso 2: Debe elegir los productos o servicios que distinguira la marca y clasificarlos segtn la Clasificacion Internacional de Niza.

Paso 3: Presentar la solicitud de manera electronica en la oficina Virtual de Propiedad Industrial SIPI o en fisico en el punto de atencion en Bogota.

Diligenciar el formulario diligenciado de solicitud del registro de marca, recibo de pago y en caso de ser microempresario y se desee obtener descuento
por esta razon, se debera diligenciar el respectivo formulario igualmente.

Paso 4: Seguimiento al tramite: Tras su publicacion en la Gaceta oficial, se dan 30 dias habiles para que se presenten las oposiciones a ese registro.

Es importante resaltar que Vital Cake iniciaria el proceso de registro de marca ante la Superintendencia de Industria y Comercio y el tiempo en que se va a
realizar el registro de marca después de los 7 meses de puesta en marcha de la empresa.

Imagen Corporativa

La empresa trabajara para crear un manual de imagen corporativa y en el disefio de un logo y eslogan que reflejen la identidad y los valores de SUELOS
ELECTRICOS.

El logo contara con lo siguiente:

El logo de la empresa SUELOS ELECTRICOS propuesto debe tener un disefio equilibrado y armonioso, que combine elementos electricos como de
su calidad de manera coherente. Se creard un buen logo que puede transmitir el mensaje y los valores de la empresa de manera efectiva, creando una
conexion emocional con los clientes y diferenciandola de otras marcas en el mercado electrico.

El producto estara empacado Empacado en doble bolsa plastica: bolsa transparente y bolsa blanca, la cual posee toda la informacion acerca de nosotros y
los datos mas importantes del producto.



Instrucciones de cuidado

Las instrucciones para la refrigeracion de las tortas es conservar en nevera entre 8 a 10 dias.

Posicionamiento de marca

La estrategia de posicionamiento de marca de la empresa Vital Cake estara fundamentada en los siguientes aspectos:

Posicionamiento por atributos: La estrategia de posicionamiento se centrara en la creacion de una experiencia sensorial Ginica para los clientes. SUELOS
ELECTRICOS busca que a traves de exhibiciones comerciales dar a concoer su producto y sus componentes para volverlo un producto de impacto
positivo al medio ambiente.

Posicionamiento por calidad: Suelos Electricos se posicionara como una marca que ofrece productos electricos para la puesta a tierra de alta calidad,
utilizando materias primas de calidad. Esto permitira establecer la reputacion de la marca como proveedora de producos electricos con impactos positivos

en el medio ambiente.

Posicionamiento por servicio: Suelos Elactricos se esforzara por brindar un servicio al cliente excepcional y una experiencia personalizada. La marca se
posicionara como una marca amigable con el medio ambiente. Esto ayudara a fortalecer los lazos con los clientes y generar lealtad hacia la marca.

13. Describa las condiciones técnicas mas importantes que se requieren para la operacion del negocio.

Infraestructura: BODEGA La empresa SUELOS ELECTRICOS requiere instalaciones amplias y ventiladas para la elaboracion del producto,
almacenamiento de la materia prima y del producto ya terminado, con facilidad para el descargue de la materia prima y el cargue del producto ya
terminado, debe ser una bodega de aproximadamente 16 metros de frente X 3 de fondo x 3 de alto, con bafio incluido.

Adecuaciones: Actualmente se cuenta con la bodega de medidas 12 metros de frente, con media pared posterior en concreto. La adecuacion que se
necesita es ampliar la bodega 4 metros, levantar las paredes laterales en material, asi como el faltante de la pared posterior y cerrar el frente de la bodega

en rejas.

El terreno donde se encuentra la bodega debe contar con acceso para camiones de hasta 20 toneladas, adicional de la bodega se debe contar con un espacio
techado pero donde circule el aire de forma total y continua para moler el carbon.

Se debe contar con servicio de agua, ya que este es factor primordial en la preparacion del producto, asi mimos con energia eléctrica para cargar las pesas
digitales y luz eléctrica.

Maquinaria y equipos:

Mezcladora (1): La fabricacion del producto se esta realizando de forma manual y artesanal, se requiere una mezcladora la cual debe tener la capacidad
de mezclar la materia prima y los insumos so6lidos, (300 kilos aproximadamente) para obtener una mezcla homogénea.

Montacarga manual (1): El cargue y descargue se estd haciendo 100% con fuerza humana, teniendo en cuenta que cada bulto de materia prima tiene un
peso de 50 kilos y cada bulto de producto terminado pesa 56 kilos (conformado por 4 unidades, cada una de 14 kilos), se hace necesario un montacarga

manual, para evitar lesiones o accidentes de las personas que realizan esta actividad.

Telulometro unit ut574 (1): Este aparato digital se necesita para medir la resistencia de las puestas a tierra y para medir la resistividad del terreno en
nuestros bancos de prueba.

Maquinas moledoras de carbén (2): Uno de los componentes de nuestro producto es el carbon mineral, el cual se compra en pedazos y se necesita moler
para trabajarlo en polvo.

Miquina selladora de fibra (2): El producto ELECTROSUELO viene en presentacién de paquete x 14 kilos la unidad, para mayor facilidad en el
transporte se empacan 4 unidades en un bulto, estos bultos son de fibra y deben ir sellados.

Maiquina selladora de bolsa plastica (2): Cada unidad del producto esta empacado en doble bolsa, la bolsa exterior debe estar sellada.
Herramientas de trabajo:

Basculas digitales (2): Deben contar con certificacion de calibracion.

Mesén (1): Para los procesos de alistamiento de insumos y empaque del producto ya terminado se requiere 1 meson de trabajo.
Estibas plasticas (20): Para el almacenamiento de materia prima y producto terminado se requiere estibas plasticas.

Moldes metalicos (2): En acero inoxidable, con medidas estandar para darle la forma ya establecida a nuestro producto.
Carretilla (2): Para el traslado de materia prima e insumos.

1 contenedor para liquido de 400 litros

6 garrafones de 30 kilos

4 palas

8 palustres

2 rastrillos metalicos de 18 dientes



2 paladraga (ahoyadora)
Muebles y enseres:

En la parte administrativa y comercial se cuenta con: 3 equipos de computo, 3 escritorios, 2 sillas de oficina, 1 impresora, 3 equipos celulares. No se
requiere mejora, cambio o adecuacion alguna.

Materia prima:
Para la fabricacion de ELECTROSUELO se requiere:

Bentonita soédica, la cual es un producto natural, es un tipo de arcilla que tiene varios usos industriales y profesionales, es un grupo de minerales
industriales con diferentes caracteristicas mineraldgicas y genéticas.

La bentonita tiene diferentes usos: para arenas de moldeo, en el sector alimentario se utiliza en decoloracion y clarificacion de aceites, vinos, cervezas,
sidras, etc. En la ingenieria civil se utilizan para cementar fisuras y grietas de rocas, impermeabilizar barreras en el suelo, prevenir hundimientos,
proteccion de tuberias, para dar estabilidad en la construccion de tineles. En la industria cosmética y spas se usa bentonita homologada para la elaboracion
de cremas, mascarillas y jabones. En agricultura ayuda a la mejora de suelos acidos o arenosos.

El uso de la bentonita sddica en el sector eléctrico se usa en los sistemas de puestas a tierra ya que la bentonita a pesar de su impermeabilidad es facil
conseguir reducir la resistencia eléctrica del circuito que va a tierra y mejorar asi la circulacion de electricidad, sirviendo de via de escape para la

electricidad en caso de que ocurra algun incidente.

Sal mineral: Producto natural, el cual contiene cloruro de sodio y diversos minerales como calcio, hierro, zinc, cromo, magnesio y sulfatos, la suma de
todos estos componentes contribuye a la alta conductividad eléctrica de la sal, lo cual contribuye a los excelentes resultados en la aplicacion de nuestro
producto.

En la ganaderia se usa para suplementar al ganado e influyen directamente en la eficiencia y rentabilidad del sistema de produccion de leche y carne.

Silicato de sodio: Es un mineral que tiene una inmensidad de aplicaciones lo que hace que la mayoria de sus caracteristicas son benéficas. Algunas
caracteristicas son: *Es un controlador de la alcalinidad. *Es un inhibidor de la corrosion. *Funciona como agente enlazante y sellante. *Ofrece capacidad
soluble y adherente. *Tiene una alta resistencia térmica. *Al densificar a las superficies de hormigén, incrementa su dureza y su resistencia a la abrasion.

Esto contribuye a la reduccion de polvo. *Es un endurecedor capaz de prolongar la vida 1til de las obras civiles.

Igualmente tiene diferentes aplicaciones y usos como en las industrias quimica, textil, de la fundicion, de la construccion y en la mineria. En la produccion
de cemento y materiales refractarios: Es un agente ligante en la produccion de cementos refractarios, antiacidos y de aislantes térmicos.

En la consolidacion de suelos: Es inyectado en suelos a alta presion junto con otros agentes quimicos.
Sulfato de cobre: Es un compuesto quimico inorganico, tiene la forma de un polvo cristalino e inodoro que absorbe agua de manera excelente.

Es usado como aditivo en la alimentacion animal para reducir la deficiencia de cobre, siendo estimulante de crecimiento y el engorde de porcinos y pollos,
asi mismo es ampliamente utilizado en la agricultura como componente de abonos y fertilizantes, estimulando el rendimiento de cultivos como el arroz.

Carboén mineral: El carbon o carbon mineral es una roca sedimentaria organoégena de color negro, muy rica en carbono y con cantidades variables de
son la generacion de electricidad, la produccion de acero, la fabricacion de cemento y la produccion de combustibles liquidos.

Agua: Sustancia liquida inodora (no tiene olor), insipida (no tiene sabor), e incolora (no tiene color).

Elemento fundamental para la elaboracion de ELECTROSUELQ, ya que ayuda en gran manera a su presentacion tipo greda y elimina la consecucion de
este liquido a la hora de su aplicacion y es la encargada de la integracion de todos los componentes del producto.

El agua es vital para la salud del planeta y de los diferentes ecosistemas que lo componen, de igual manera porta numerosos beneficios para la salud del
ser humano.

4 - Requerimientos

14. Defina los requerimientos en: Infraestructura - adecuaciones, maquinaria y equipos, muebles y enseres, y demas activos

14.1. ;Para el funcionamiento del negocio, es necesario un lugar fisico de operacion? (SI/ NO, justificacion) SI

ST

Para la produccion del producto ELECTROSUELO se requiere instalaciones amplias y ventiladas, asi mismo para el almacenamiento de la materia prima
y del producto ya terminado, con facilidad para el descargue de la materia prima y el cargue del producto ya terminado, debe ser una bodega de
aproximadamente 15 metros de frente X 3 de fondo x 3 de alto, con bafio incluido.

Actualmente se cuenta con la bodega de medidas 12 metros de frente, con media pared posterior en concreto por lo cual se necesita ampliar la bodega 4

metros, levantar las paredes laterales en material y terminar la pared posterior, cerrar el frente de la bodega en rejas para que facilite la circulacion del aire,
permita el ingreso de luz, brindar seguridad y evitar que agentes externos intervengan en la preparacion de la mezcla.


https://es.wikipedia.org/wiki/Roca_sedimentaria
https://es.wikipedia.org/wiki/Carbono
https://es.wikipedia.org/wiki/Hidr%C3%B3geno
https://es.wikipedia.org/wiki/Azufre
https://es.wikipedia.org/wiki/Ox%C3%ADgeno
https://es.wikipedia.org/wiki/Nitr%C3%B3geno
https://es.wikipedia.org/wiki/Combustible
https://es.wikipedia.org/wiki/F%C3%B3sil

El terreno donde se encuentra la bodega debe contar con acceso para camiones de hasta 20 toneladas, adicional de la bodega se debe contar con un espacio
techado, pero donde circule el aire de forma total y continua para moler el carbon.

Se debe contar con servicio de agua, ya que este es factor primordial en la preparacion del producto, asi mimos con energia eléctrica para cargar las pesas

digitales y luz eléctrica.

14.2. Identifique los requerimientos de inversion

1. Infraestructura - Adecuaciones

Descripcion Requisitos Técnicos Fuente de Financiaciéon Cantidad Valor Unitario
Adecuaciones Adecuaciones en el lugar de operaciones Fondo Emprender $ 14,000,000.00
Total: $ 14,000,000.00
2. Maquinaria y Equipo

s - .- Fuente de . o
Descripcion Requisitos Técnicos . . .. Cantidad| Valor Unitario
Financiacion
Mezc%adora para sélidos con capacidad para |[Lamina reforzada Alto 167 cm x 115 cm ancho x Fondo Emprender 1 $ 10,500.,000.00
300 kilos 200 cm largo
Montacarga manual Metalico Alto 106 cm x fondo 222cm Fondo Emprender 1 $ 8,500,000.00
Telulometro unit ut574 Pasta 18 cmx 14 cmx 7 cm Fondo Emprender 1 $ 3,000,000.00
Maquinas moledoras de carbon Metalico Alto 105cm x 78 cm ancho x 58 cm largo [Fondo Emprender 2 $1,000,000.00
Maquinas selladoras de fibra Metalico Alto 33 cm x ancho 27 cm Fondo Emprender 1 $ 800,000.00
Magquinas selladoras de bolsa plastica Metalico Alto 88 cm x ancho 52 ¢cm x largo 55 cm |Fondo Emprender 2 $ 400,000.00
Basculas 200 kg con brazo digital lsalmcl Irllla de acero Alto 70 cm x ancho 30 cm x largo Fondo Emprender 1 $300,000.00
Basculas 200 ke con brazo lamina de acero Alto 70 cm x ancho 30 ¢cm x largo |Aporte | $ 300,000.00
51 cm Emprendedores

Total: $26,200,000.00
3. Equipo de Comunicacion y Computacion

Descripcion Requisitos Técnicos Fuente de Financiacion Cantidad Valor Unitario

No hay registros para mostrar

4. Muebles y Enseres y Otros

Descripcion Requisitos Técnicos _Fuent_e de Cantidad| Valor Unitario
Financiacion
Estibas plasticas 100x100x10cm Igrc;hetlleno HD Ancho 100 cm x largo 100 cm x alto 10 Fondo Emprender 10 $200,000.00
?ggi?gzbrietallcos en acero Acero inoxidable Ancho 15¢m x largo 15 ¢cm x alto 40 cm [Fondo Emprender 2 $ 1,000,000.00
Meson de trabajo ;:Ege(r)o inoxidable Alto 90 em x 150cm ancho x 300 cm Fondo Emprender 1 $ 950,000.00
Palas redondas Acero al carbono + madera Largo 144 cm x ancho 23 cm [Fondo Emprender 2 $ 60,000.00
Paladraga (ahoyadora) Acero templado + madera Alto 122 cm Fondo Emprender 2 $ 150,000.00
Carretillas Aluminio Alto 24 cm x ancho 54 cm x largo 94 cm Fondo Emprender 2 $350,000.00
Total: $6,070,000.00
5. Otros (incluido herrramientas)
s - .- Fuente de . o
Descripcion Requisitos Técnicos . o s Cantidad| Valor Unitario
Financiacion

Materias Primas Aporte Materias primas e insumos para la elaboracion del producto  |Aporte

1 $ 10,000,000.00
Emprendedor Electrosuelo. Emprendedores
Certificaciones ISSO y CIDET |Certificaciones de calidad del producto. Fondo Emprender 1 $ 13,800,000.00
Materia Prima e Insumos Materias primas e insumos para la elaboracion del producto Fondo Emprender 1 $ 12.174.000.00

Electrosuelo.

Total: $ 35,974,000.00

6. Gastos Preoperativos




Descripcion Requisitos Técnicos _Fuent‘e de Cantidad| Valor Unitario
Financiacion
Gastos Notariales Gastos de Formalizacion Aporte Emprendedores |1 $ 50,000.00
Matricula Mercantil Gastos de Constitucion Aporte Emprendedores |1 $ 650,000.00
(Nomina Operario Pago de ndmina del operario de produccion Fondo Emprender 4 $2,082,000.00
Nomina Gerente Emprenededor Pago de ndmina del gerente por 4 meses Fondo Emprender 4 $2,082,000.00
Honorarios del Contador Pago de Honorarios al contador por 5 meses Fondo Emprender 5 $ 600,000.00
Dotaciones Dotaciones para el personal. Fondo Emprender 2 $ 100,000.00
%zts;lg de Seguridad y Salud en el Disefio e Implementacion del SSST Fondo Emprender 1 $ 1,200,000.00
Seguro Todo Riesgo Poliza Todo Riesgo para la empresa Fondo Emprender 1 $ 800,000.00
Publicidad y Mercadeo Discfio ¢ implementaci6n de las estrategias de Fondo Emprender 1 $ 5,000,000.00
mercadeo
Total: $27,556,000.00

5 - Produccién

14.3. Detalle las condiciones técnicas de infraestructura: 4reas requeridas y distribucion de espacios. (Anexar mapa y /o plano)

Infraestructura: BODEGA La empresa SUELOS ELECTRICOS requiere instalaciones amplias y ventiladas para la elaboracion del producto,
almacenamiento de la materia prima y del producto ya terminado, con facilidad para el descargue de la materia prima y el cargue del producto ya

terminado, debe ser una bodega de aproximadamente 16 metros de frente X 3 de fondo x 3 de alto, con bafio incluido.

Adecuaciones: Actualmente se cuenta con la bodega de medidas 12 metros de frente, con media pared posterior en concreto. La adecuacion que se
necesita es ampliar la bodega 4 metros, levantar las paredes laterales en material, asi como el faltante de la pared posterior y cerrar el frente de la bodega
en rejas.

El terreno donde se encuentra la bodega debe contar con acceso para camiones de hasta 20 toneladas, adicional de la bodega se debe contar con un area
para moler el carbon; techado pero donde circule el aire de forma total y continua.

Distribucion de espacios:

En la bodega se necesita la siguiente distribucion de espacios:

Area para el almacenamiento de materia prima con medidas de 2 mts de fondo x 4 mts de frente

Area de produccién con medidas de 3 mts de fondo x 7 mts de frente

Area para almacenamiento de producto ya terminado con medidas de 2 mts de fondo x 5 mts de frente.

El piso debe ser en cemento.

14.4. ;Para la adquisicion de algun activo, se tiene contemplado realizar importacion? (SI / NO, justificacion) NO

No importaremos ningtin equipo; todos los activos que se tienen contemplados comprar; son adquiridos con proveedores locales en la ciudad de Ibagué y
Bogota.

14.4.1. Detalle los activos, paises proveedores y tiempos estimados:

No importaremos ningtin equipo; todos los activos que se tienen contemplados comprar; son adquiridos con proveedores locales en la ciudad de Ibagué y
Bogota.

14.4.2. En caso de presentarse incremento en el valor del activo por factores como: tasa de cambio, reformas tributarias, etc. ; Como financiara éste mayor
valor?

La emprendedora actualmente se encuentra laborando con la fabrica desde el afio (2023), actividad que le ha permitido solventar sus
gastos y provisionar ahorros.

De acuerdo a lo anterior, es importante resaltar que la emprendedora producto de sus ingresos actuales tiene la posibilidad de establecer

un ahorro que le permita financiar algin incremento que se presente en el valor de los activos a adquirir con recursos del Fondo
Emprender. El emprendedor puede asumir estos incrementos sin ningun inconveniente.

15. (Cual es el proceso que se debe seguir para la produccion del bien o prestacion del servicio?



1. ELECTROSUELO - Paquete 14 kilos

PASO 1 Alistamiento de insumos:

En este paso debemos alistar los insumos sélidos y liquidos para la cantidad requerida a preparar de electrosuelo.
DESCRIPCION:

Insumos solidos:

Sal: Pulverizar la sal; con la ayuda de una pala se debe coger la cantidad de sal requerida para la preparacion de electrosuelo de acuerdo a la cantidad a
elaborar y eliminar los grumos.

TIEMPO: 5 minutos
RESPONSABLE: Operario

Carbén: Moler el carbdn, con la ayuda de un molino manual pequefio, se debe moler el carbon para la preparacion de electrosuelo de acuerdo con la
cantidad a elaborar.

TIEMPO: 20 minutos
RESPONSABLE: Operario

Sulfato de cobre: Pulverizar el sulfato de cobre; con la ayuda de una pala se debe coger la cantidad de sulfato de cobre requerido para la preparacion de
electrosuelo de acuerdo con la cantidad a elaborar y eliminar los grumos.

TIEMPO: 2 minutos

RESPONSABLE: Operario

Bentonita: Separar la cantidad de bentonita requerida para la preparacion de electrosuelo de acuerdo con la cantidad a elaborar.
TIEMPO: 5 minutos

RESPONSABLE: Operario

Insumos liquidos:

Gel: Pesar la cantidad de gel requerida para la preparacion de electrosuelo de acuerdo con la cantidad a elaborar

TIEMPO: 3 minutos

RESPONSABLE: Operario

Agua: en un contenedor, Alistar la cantidad de agua requerida para la preparacion de electrosuelo de acuerdo con la cantidad a elaborar.
TIEMPO: 10 minutos

RESPONSABLE: Operario

PASO 2 Mezcla de insumos por separado (Sélidos y Liquidos):

En este paso debemos mezclar todos los insumos, primero mezclamos los insumos sélidos, luego por separado los insumos liquidos
Insumos sélidos:

Con la ayuda de una pala regar o esparcir la bentonita, luego adicionar la sal sobre la bentonita, seguido del sulfato de plata, luego adicionar el carbon y
con la ayudad de la pala revolver hasta conseguir una mezcla homogénea.

TIEMPO: 90 minutos

RESPONSABLE: Operario

Insumos Liquidos:

En el contenedor de Agua, adicionar el gel y revolver hasta homogenizar.
TIEMPO: 3 minutos

RESPONSABLE: Operario

PASO 3 Mezcla de los insumos solidos con los insumos liquidos:

En este paso debemos mezclar los insumos solidos ya homogenizados entre si con los insumos liquidos.

Mezcla de insumos:



Con la ayuda de una pala esparcir los insumos solidos homogenizados entre si, luego vaciar los insumos liquidos encima de los insumos sélidos, tener la
precaucion de no derramar los insumos liquidos fuera de los so6lidos.

TIEMPO: 10 minutos
RESPONSABLE: Operario

Una vez que se introducen los insumos liquidos dentro de los insumos solidos es necesario esperar 3 _horas para que, por gravedad y absorcion, los
insumos solidos y liquidos se humedezcan de manera efectiva.

PASO 4

En este paso se debe limpiar el exceso de polvo generado en los pasos anteriores, lavar los empaques tanto de fibra como plésticos para reutilizar. Asi
mismo se debe limpiar la mezcladora eliminando los residuos del producto dentro de la misma.

Se toman las lonas en las que viene la materia prima y los timbos en los que vienen los insumos que se acaban de desocupar en los pasos anteriores y
lavarlos, exponerlos al aire libre para el secado y posteriormente almacenarlos.

Alistar las bolsas y los amarres que se van a utilizar en los siguientes pasos y validar que el area de almacenamiento del producto que se va a terminar esté
desocupado, limpio y en 6ptimas condiciones.

TIEMPO: 90 minutos
RESPONSABLE: Operario
PASO 5

Mezcla de la masa producto de la unién de insumos liquidos y sélidos.

Con la ayuda de una pala revolver la masa hasta que la humedad presente en toda la masa sea homogénea.
TIEMPO: 90 minutos

RESPONSABLE: Operario

PASO 6:

Moldeado

En este paso se debe introducir la masa de electrosuelo dentro del molde

Con la ayuda de un palustre, vamos a introducir en el molde (Previamente embolsado), electrosuelo y con la ayuda de un piséon vamos pisando para
conseguir un producto firme.

TIEMPO: 50 minutos

RESPONSABLE: Operario

PASO 7:

Pesaje

En este paso se debe pesar la cantidad de producto que se introdujo en el molde para asi verificar que queden los 14 kilogramos.
Con la ayuda de la bascula se debe pesar el paquete de electrosuelo para agregar o quitar el peso que ser requiera.
TIEMPO: 50 minutos

RESPONSABLE: Operario

PASO 8:

Bolsa de presentaciéon

En este paso se debe introducir el paquete dentro de la bolsa de presentacion.

Con la ayuda de la bascula se debe pesar el paquete de electrosuelo para agregar o quitar el peso que ser requiera.
TIEMPO: 30 minutos

RESPONSABLE: Operario

PASO 9:

Almacenamiento



En este paso se almacena el producto Electrosuelo

Colocar los paquetes de electrosuelo dentro de una lona de fibra, introducir solo 4 paquetes por fibra, amarrar y ubicar el bulto en la zona de almacenaje
para producto terminado.

TIEMPO: 60 minutos
RESPONSABLE: Operario
Actualmente el total de tiempo para la preparacion de 24 paquetes es de 7 horas + 40 minutos, con la adquisicion de la maquinaria se reduce el tiempo a 6

horas +15 minutos”, adicional a esto es muy importante resaltar que con la maquina mezcladora no solo se reduce el tiempo, si no que garantiza la
homogeneidad del producto para garantizar un producto de excelente calidad.

ESTRATEGIAS DE SERVICIO POSTVENTA:

Se detalla algunas acciones que forman parte del servicio posventa:

Atencion al cliente:

Se responde las inquietudes del cliente por medio del correo, teléfono o redes sociales.

Retroalimentacion y seguimiento:

Los animamos a compartir sus experiencias y recibir retroalimentacion constructiva que ayude a mejorar nuestros servicios.
Promociones:

Enviamos ofertas especiales, promociones o descuentos exclusivos en futuras compras.

Comunicacion periddica:

Mantener informados sobre actualizaciones, promociones y novedades.
El gerente dedica 1 hora diaria para estas actividades.
ESTRATEGIA Y LOGISTICA DE PROVEEDORES

Suelos Electricos requiere de proveedores con materias primas e insumos de calidad. La empresa sera abastecida por proveedores que tengan certificado
sus proceso y una alta trayectoria en el mescado. ,Otros criterios importantes son:

Sostenibilidad: Se buscaran proveedores comprometidos con la produccion de materias primas de manera sostenible y respetuosa con el medio ambiente.
Esto implica practicas agricolas responsables, como el uso de métodos de cultivo organico, la conservacion del suelo y el agua, asi como el apoyo a las
comunidades locales.

Precio y condiciones comerciales: Se buscaran proveedores que ofrezcan una relacion calidad-precio equilibrada y condiciones comerciales favorables.
Esto incluye precios competitivos, plazos de pago flexibles y politicas de devolucion justas.

Compromiso y soporte adicional: Se valorara el compromiso del proveedor con la excelencia en las materias primas y la disposicion para brindar soporte
adicional, como asesoramiento técnico, capacitacion en nuevas tendencias.

6 - Productividad y equipo de trabajo

16. (Cual es la capacidad productiva de la empresa? (cantidad de bien o servicio por unidad de tiempo)

Suelos Electricos actualmente cuenta con una capacidad de produccion instalada y utilizada de 500 paquetes mensuales, en estos momentos la empresa se
encuentra producciendo el 100% de su capacidad instalada ya que no se cuenta con recursos para ampliar el area de produccion, ni con las maquinas para
reducir el tiempo de produccion.

Es por ello que la empresa realiza la postulacion del proyecto a las convocatoria fondo emprender para ampliar su lugar de operaciones y la capacidad de

produccion de la empresa a 800 paquetes mensuales con una proyeccion a 5 afos de: 3.700 en el primer afio, 4.000 segundo afio, 4.500 tercer afio, 4.800
en el cuarto afio y 5.000 en el quinto afio.

17. Equipo de trabajo

17.1. ;Cual es el perfil del emprendedor, el rol que tendria dentro de la empresa y su dedicacion?

Nombre

Emprendedor Perfil Rol




Sandra Patricia

Sandra Paatricia Barrios Perez es una mujer emprendedora Ibaguerefia con 50 afios, contadora publica, con habilidades en todas
las areas de negocio; administrativa, comercial y operativa. Proveniente de una familia involucrada en el sector eléctrico por
mas de 40 afios. Es de ahi donde nace el emprendimiento de SUELOS ELECTRICOS contando con mas de 5 afios de
experiencia y de dicacion de tiempo completo y de forma directa de conocimiento en el sector eléctrico, con proyectos de

. expandir mi negocio a nivel nacional e internacional. Ubicada en el departamento del Tolima, ciudad de Ibagué, vereda Chucuni.|Gerente
Barrios Perez o . . . . . . .
Enfocada en contribuir en el mejoramiento del medio ambiente, en el desarrollo econémico de mi entorno (vereda Chucuni) y
brindar una solucion efectiva, econdmica y solida al cliente y consumidor final. Gozo de habilidades para las relaciones
interpersonales y comerciales, 1o que me ha facilitado escalar mi empresa a ruedas de negocios, ferias y celebrar relaciones
comerciales.
17.2. {Qué cargos requiere la empresa para su operacion (primer afio)?
Tiempo
Descripcion Remuneracién Unitario Otros Gastos Valor con Prestaciones Unidad|Vinculacién
Primer Afio
Contador $ 600,000.00 $ 00.00 $ 600,000.00 Mes 12
Gerente Emprendedor $1,500,000.00 $ 582,000.00 $2,082,000.00] Mes 9
Operario de Produccion $1,500,000.00 $ 582,000.00 $2,082,000.00] Mes 9

Descripcion Remuneracion Primer Afio | Valor Solicitado Fondo Aportes Emprendedores Ingresos por Ventas
Contador $7,200,000.00 $ 3,000,000.00 $ 00.00 $4,200,000.00
Gerente Emprendedor $ 18,738,000.00 $ 8,328,000.00 $00.00 $10,410,000.00
Operario de Produccion $ 18,738,000.00 $ 8,328,000.00 $ 00.00 $10,410,000.00
Total Solicitado: $19,656,000.00 $00.00 $ 25,020,000.00

V. (Cual es el Futuro de mi Negocio?
Estrategias
18. (Qué estrategias utilizara para lograr la meta de ventas y cudl es su presupuesto?
Estrategia de promocién (nombre): Estrategias de Promocion de la Empresa Suelos Electricos
Propdsito: Aumentar las ventas de la empresa, lograr reconocimiento en el mercado, fidelizacion de clientes
Responsable
Actividad Recurso Requerido Mes de Ejecucion Costo (nombre del cargo lider del
proceso)
Pagina WEB pecurso Humanoy Mes 5 $ 1,000,000.00|Gerente
inanciero
Redes Sociales R.e Ccurso Humano y 4 $ 500,000.00(|Gerente
Financiero
Costo Total: $ 1,500,000.00
Estrategia de Comunicacion (nombre): Estrategia de Comunicacion de la Empresa Suelos Electricos
Propdsito: Aumentar las ventas de la empresa, lograr reconocimiento en el mercado, fidelizacion de clientes
Responsable
Actividad Recurso Requerido Mes de Ejecucién Costo (nombre del cargo lider del
proceso)
Laplcerog Con Imagen Recurso Financiero 5 $ 400,000.00|Gerente
Corporativa
Pendones Recurso Financiero 5 $ 400,000.00|Gerente
Tarjetas de Presentacion Recurso Financieros 5 $ 400,000.00(|Gerente
[Volante y brochure del Recurso Financiero 5 $ 800,000.00|Gerente
producto
Costo Total: $2,000,000.00
Estrategia de Distribucion (nombre): Estrategias de Distribucion de la Empresa Suelos Electricos
Propdsito: Aumentar las ventas de la empresa, lograr reconocimiento en el mercado, fidelizacion de clientes
Responsable
Actividad Recurso Requerido Mes de Ejecuciéon Costo (nombre del cargo lider del
proceso)

Stand Movil para eventos
comerciales

Recursos Financieros 5

$ 1,500,000.00

Gerente

Costo Total:

$ 1,500,000.00

Periodo de arranque e improductivo




19. ;Cual es el periodo de arranque del proyecto (meses)?

Teniendo en cuenta los procesos administrativos de fondo emprender y los términos de referencia de la presente convocatoria, el tiempo estimado para la
compra de los equipos necesarios para aumentar y optimizar la produccion es de 3-4 meses. Lo anterior comprendido asi;

Firma del contrato con Fondo Emprender.
Asignacion de interventoria por parte del SENA: 2 a 3 meses.
Consecucion del local

Generacion de orden de trabajo para la elaboracion de los equipos necesarios: 1 mes

20. ¢ Cual es el periodo improductivo (meses) que exige el primer ciclo de produccion?

El periodo de arranque del proyecto es de un (3) meses, teniendo en cuenta que se debe realizar la bisqueda del punto de venta que se proyecta la
empresa. Se espera durante este tiempo realizar las siguientes actividades, previas al inicio de la produccion.

Busqueda del lugar de operaciones - comercial.
Adquisicion de maquinaria, equipos, herramientas muebles y enseres, teniendo en cuenta el manual de pagos del fondo emprender.
Aprovisionamiento de materias primas ¢ insumos para la primera produccion.

Proceso de seleccion y contratacion del personal.

VI. ;{Qué Riesgos Enfrento?

(Qué actores externos son criticos para la ejecucion del negocio? Indique el nombre y su rol en la ejecucion.

Se identifican como actores externos criticos en la ejecucion del proyecto los competidos que existen actualmente en el mercado, los cuales tiene ventajas
competitivas descritas en el analisis de competencia.

Adicional se identifican actores externos fundamentales para la ejecucion del proyecto, a continuacion, se listan:
Articulacion del proyecto con el ecosistema del emprendimiento regional y otras entidades aliadas

La nueva Ley de Emprendimiento 2026 del 2020 menciona que la Red Regional de Emprendimiento se integrara al Sistema Nacional de Competitividad e
Innovacién a través de las Comisiones Regional de Competitividad e Innovacion, su objeto es articular politicas, planes, programas y proyectos de
emprendimiento de acuerdo a la necesidad de la region.

Las entidades que conforman la Red de Emprendimiento, a nivel individual y articuladamente realizan programas de emprendimiento y apoyo a los
empresarios de la region, razén por la cual el emprendedor se vinculara a los siguientes programas:

Articulacion de Suelos Electricos con la Alcaldia Municipal de Ibagué: en el plan de desarrollo local “Ibagué para Todos” en el pilar de
emprendimiento a través de las redes “Ibagué Emprende” el cual tienen como objetivo como escenario de promocion para los pequefios y medianos
empresarios del sector urbano y rural, asi como ferias empresariales en las que les permita desarrollar sus ventas y generar oportunidades de negocio en
las comunas y corregimientos.

Articulacién de Suelos Electricos con la Gobernacion del Tolima: el plan de desarrollo departamental Con seguridad en el Territorio 2024 — 2027, en
su pilar de Emprenderismo y Fortalecimiento Empresarial busca aunar esfuerzos entre los diferentes actores del sector con el fin de poder brindar
asistencia técnica, capacitacion, ferias y apoyo en la formulacion de los planes de negocio.

Articulacion de Suelos Electricos con la Camara de Comercio de Ibagué: Articulacion a través de programas de apoyo al empresario, facilita el
desarrollo de tramites de legalizacion de la empresa en linea. Esta implementando actualmente el programa de Ruta de Fortalecimiento Empresarial en
articulacion con el SENA.

Articulacion de Suelos Electricos con CORTOLIMA: La Corporaciéon Autonoma Regional del Tolima, es la entidad encargada de certificar los
emprendedores que cuentan con negocios verdes en este caso Suelos Electricos lo cual permite fortalecer el sector del pais, es una entidad importante del

ecosistema del emprendimiento y al cual debera estar muy asociado Suelos Electricos.

Articulacion de Suelos Electricos con el SENA: apoyo en la formulacion y ejecucion del proyecto a través del Centro de Desarrollo Empresarial.
Ademas, se brindan capacitaciones para fortalecer habilidades en servicio al cliente, pasteleria, entre otras.

Articulacion de Suelos Electricos con DIAN: Brinda asesorias y soporte al contribuyente en la legalizacion de tramites correspondientes a impuestos.

Articulacion de Suelos Electricos con Superintendencia de Industria y Comercio: Entidad del ecosistema del emprendimiento aliada para el tramite
de Registro de Marca.

Articulacion de Suelos Electricos con Cuerpo Oficial de Bomberos: la entidad realizara una visita anual a la empresa para el cumplimiento de los
elementos minimos de seguridad industrial.



Articulacién de Suelos Electricos con Oficina de Planeacion Municipal: Entidad encargada de emitir el concepto de uso de suelos.

Articulacién de Suelos Electricos con INNPULSA: Articulacion para financiacion de emprendimientos de jovenes, cuenta con lineas de crédito para
trabajadores independientes, emprendedores y para micro empresas. Es una entidad del ecosistema econdmico empresarial que podria aportar al
emprendimiento en términos de financiacion.

Alianzas Estratégicas previstas para el desarrollo del emprendimiento

Para la ejecucion del emprendimiento se planea la realizacion de alianzas estratégicas comerciales con otros establecimientos empresariales del municipio
de Ibagué, con el fin de generar un impacto directo en las ventas y rentabilidad de la empresa. Las alianzas estratégicas previstas son:

Alianzas estrategias con establecimientos electricos de Ibagué

(Qué factores externos pueden afectar la operacion del negocio, y cual es el plan de accion para mitigar estos riesgos?

RIESGOS DE MERCADO

Riesgo 1: Desmejorar el servicio personalizado a los clientes
Probabilidad de ocurrencia: Baja

Impacto que generaria: Disminucion en el nivel de satisfaccion del cliente
Planes de mitigacion:

Sensibilizar y capacitar a colaboradores de la necesidad de un buen servicio al cliente, realizar reuniones semanalmente y crear incentivos para cada uno
de ellos

Riesgo 2: Nuevos competidores que ofrezcantortas y/o productos de pasteleria bajas en azucar.

Probabilidad de ocurrencia: Medio

Impacto que generaria: Disminucion de clientes

Planes de mitigacion:

Implementar estrategias de fidelizacion de clientes y evaluar de manera periodica la satisfaccion del cliente una vez finalice la prestacion de cada servicio
Monitoreo permanente de productos sustitutos y disefio de estrategias diferenciadoras para mantener clientes

Implementacion de estrategias promocionales que incentiven compra de los productos de la empresa

Promover posicionamiento de marca en torno a los beneficios y calidad de los productos ofrecidos

Riesgo 3: Insatisfaccion por parte de los clientes

Probabilidad de ocurrencia: Baja

Impacto que generaria: Disminucion de las ventas

Planes de mitigacion:

Establecer pautas de compensacion y satisfaccion para el cliente

Implementar proceso de servicio al cliente personalizado para tener una excelente atencion al cliente, generando confianza y valor en la relacion.

Gestionar capacitaciones de servicio al cliente para el personal y medir de manera periddica el nivel de satisfaccion del cliente e implementar medidas
correctivas de ser requerido

Riesgo 4: Malos comentarios de los clientes a través de las redes sociales y plataformas digitales

Probabilidad de ocurrencia: Baja

Impacto que generaria: Disminucioén en ventas y creacion de mala imagen del emprendimiento

Planes de mitigacion:

Establecer contacto directo con el cliente e indagar frente al motivo de insatisfaccion, establecer acciones de compensacion

Implementar plan de monitoreo permanente a comentarios realizados en redes sociales y dar respuesta oportuna.



ENTORNO NORMATIVO

Riesgo 1: Cambios en la normatividad
Probabilidad de ocurrencia: Medio

Impacto que generaria: Afectacion en la operacion
Planes de mitigacion:

Monitorear los posibles cambios que surjan a nivel normativo y ajustar operaciones de la empresa para dar cumplimiento a las mismas.

Riesgo 2: Multas y cierre del establecimiento afectando la actividad economica
Probabilidad de ocurrencia: Bajo

Impacto que generaria: Afectacion en la operacion

Planes de mitigacion:

Mantener revisando las normatividades y estar al tanto de los cambios que nos rigen y estar renovando a tiempo cada uno de los documentos requeridos

Riesgo 3: Implementacién de normas que impliquen incrementar la carga impositiva para la unidad productiva
Probabilidad de ocurrencia: Media

Impacto que generaria: Afectacion en la rentabilidad

Planes de mitigacion:

Realizar una muy buena gestion financiera de tal manera que la empresa sea rentable y permita cumplir a cabalidad con la normatividad y carga
impositiva del sector.

ENTORNO ECONOMICO

Riesgo 1: Aumento desempleo y disminucion capacidad de pago y consumo de los clientes
Probabilidad de ocurrencia: Alta

Impacto que generaria: Afectacion en las ventas

Planes de mitigacion:

Implementar promociones llamativas, descuentos, estrategias que pueden ejecutarse

Implementar estrategia de precios competitivos de los productos y servicios

Riesgo 2: Aumento en precios de equipos y herramientas por paros y bloqueos de vias

Probabilidad de ocurrencia: Media

Impacto que generaria: Afectacion en el plan de inversion del proyecto y suministro de materia prima e insumos
Planes de mitigacion:

Provisionar recursos adicionales a los cotizados para compensar incrementos de precios en los equipos.

Contar con un stock de inventario de materia prima segtn plan de produccion.

Riesgo 3: Disponibilidad de insumos por bloqueos de vias y condiciones de orden publico
Probabilidad de ocurrencia: Media

Impacto que generaria: Afectacion en la operacion del proyecto

Planes de mitigacion:

Identificar proveedores locales con los cuales se puedan adquirir insumos y materias primas y contar con buen stock de inventario



FACTORES INTERNOS

FACTOR FINANCIERO

Riesgo 1: Posibles robos que generen costos adicionales
Probabilidad de ocurrencia: Bajo

Impacto que generaria: Afectacion en la rentabilidad
Planes de mitigacion:

Se tendra una poéliza contra todo riesgo

Controles de inventarios permanentes de infraestructura, equipos e instalaciones

Riesgo 2: Bajos ingresos operacionales de la empresa

Probabilidad de ocurrencia: Medio

Impacto que generaria: Posible incumplimiento de las metas comerciales trazadas

Planes de mitigacion:

Implementacion de una estrategia de comunicacion y de promocion que permita lograr el reconocimiento de marca en el mercado
Se dara a conocer el producto y servicios a los potenciales clientes y empresas mostrando beneficios y factor diferenciador
Establecimiento de diferentes actividades de penetracion en el mercado y estrategias de ventas

Establecimiento de alianzas comerciales con establecimientos de cafeterias y restaurantes del municipio y plataformas digitales para las ventas
FACTOR OPERATIVO

Riesgo 1: Deficiencia en el manejo de las materias primas e insumos de la empresa.

Probabilidad de ocurrencia: Media

Impacto que generaria: Afectacion en la calidad del producto y baja rentabilidad de la empresa

Plan de mitigacion:

Buscar apoyo en el asesor contable de la empresa para la organizacion en el manejo de los recursos.

Contar con un plan de produccion acorde a la demanda del mercado

Contar y revisar las fichas técnicas de los productos para garantizar las porciones perfectas.

Riesgo 2: Daiios en la infraestructura y equipos de produccion

Probabilidad de ocurrencia: Media

Impacto que generaria: Afectacion en la calidad del servicio y operacion del proyecto
Planes de mitigacion:

Destinar presupuesto anual para realizar mantenimiento preventivo de los equipos de la empresa.

Riesgo 4: Desabastecimiento de insumos para elaborar los productos
Probabilidad de ocurrencia: Baja

Impacto que generaria: Afectacion en el nivel de satisfaccion del cliente
Planes de mitigacion:

Identificar como minimo cuatro proveedores de cada materia prima e insumo, organizar base de datos y tener precios y condiciones de negociacion
actualizadas

FACTOR DE TALENTO HUMANO




Riesgo 1: Abandono del puesto de trabajo por parte de algiin empleado

Probabilidad de ocurrencia: Alta

Impacto que generaria: Afectacion para la prestacion del servicio

Planes de mitigacion:

Contar con una base de datos de hojas de vida de posibles trabajadores

Los empleados deben ser integrales y conocer las funciones de cada cargo, para esto se capacitara a cada integrante del equipo; deben ser poli funcionales.

Mantener los procesos bien definidos, aunque falte una persona todo debe fluir si estan estandarizados.

Riesgo 2: Accidentes Laborales

Probabilidad de ocurrencia: Baja

Impacto que generaria: Afectacion en la prestacion del servicio

Planes de mitigacion:

Afiliacion a la Administradora de Riesgos Laborales, salud ocupacional, capacitaciones manejo equipos, dotaciones adecuadas para el manejo de equipos
Generar espacios para realizar las pausas activas durante el turno de trabajo.

Implementacion del sistema de seguridad y salud en el trabajo

Riesgo 3: Alta rotacion de personal de la empresa

Probabilidad de ocurrencia: Alta

Impacto que generaria: Afectacion en la operacion de la empresa

Planes de mitigacion:

Control en el momento de admision de los nuevos empleados

Realizar contratos formales con los empleados, generando estabilidad y sentido de pertenencia con la empresa

RIESGOS SISTEMATICOS DEL PA{S

Tipo de riesgo: Sistémicos de pais

Descripcion: Nuevas obligaciones tributarias aplicadas al sector.

Plan de mitigacion: Realizar la contratacion del Contador para recibir asesoria contable y tributaria permanente
Tipo de riesgo: Sistémicos de pais

Descripcion: Restriccion de la apertura de la empresa por factores epidemioldgicos.

Plan de mitigaciéon: Establecer protocolos de prestacion del servicio y capacitar a los colaboradores con el fin de evitar brotes epidemioldgicos en la
empresa.

VII. Resumen Ejecutivo

Emprendedor(es):

Nombre Email Rol
Sandra Patricia Barrios Perez sandrajyj@hotmail.com Emprendedor

Concepto del Negocio:

Suelos Eléctricos es un negocio Ibaguerefio, dedicado a la fabricacion y comercializacion del producto ELECTROSUELO especializado para la
implementacion de los sistemas de puestas a tierra; innovando en la mejora para los sistemas de puestas a tierra (SPT), la cual nacié de unir conocimiento
y experiencia de varios miembros de nuestra familia. Estamos ubicados en la vereda Chucuni — del municipio de Ibagué (Tolima).

Enfocados en contribuir en el mejoramiento del medio ambiente, en el desarrollo econémico y social de nuestro entorno (vereda Chucuni) y brindar una
solucion efectiva, econdmica y solida al cliente y consumidor final.



A través de nuestra experiencia hemos logrado posicionar nuestro producto a nivel nacional, contando con almacenes distribuidores autorizados en las
principales ciudades del pais para su comercializacion.

Descripcion del producto

ELECTROSUELO Es un suelo artificial (cemento conductivo) para el mejoramiento de los sistemas de puestas a tierra, siendo una soluciéon muy
efectiva a la resistividad de los suelos. Con resultados respaldados por el laboratorio de Tecno-parque SENA, donde se demostrd una reduccion en la
resistividad del suelo, en un 92%.

A diferencia de los otros productos similares, ELECTROSUELO esta en presentacion tipo greda, lo que elimina la consecucion y desperdicio de agua.

ELECTROSUELO es un producto natural activado con quimicos y minerales, que posee extraordinarias cualidades mejorando las condiciones del suelo
en el cual se aplique, disipando las corrientes de falla del sistema. Su composicion es amigable con el medio ambiente.

Nuestros clientes mas importantes son los Almacenes Electricos ya que son los que generan un mayor nimero de compra, actualmente llegamos a ellos
por medio de visitas comerciales a cada punto o por nuestras lineas de atencion donde nos contactan y realizan sus pedidos de igual forma contamos con
otros clientes como lo son las constructoras y las empresas que se dedican a las instalaciones electricas las cuales se convierten en unos cluentes
potenciales para la comercializacion de nuestras nuestro producto.

Suelos Electrico, busca innovar en el Concepto del negocio de la competencia de la zona, al generar un diferencial en los siguientes aspectos:

En primer lugar, la propuesta de elaborar un producto amigable con el medio ambiente, Creando un producto tipo greda con minerales que permiten
guardar sus propiedades y funcionalidades un producto natural activado con quimicos y minerales que no afectan la salud humana a diferencia de los que
se encuentran actualmente en el mercado los cuales contienen componentes como oxido de azufre SO3 en un 2%, lo cual es nocivo para la salud,
causando sintomas respiratorios y enfermedades de los pulmones.

Segun el Manual de Oslo, el proyecto presenta innovacion en el concepto de negocio, producto y servicio, de acuerdo a esto, Suelos Electricos, busca
innovar en el concepto del negocio al generar un diferencial en los siguientes aspectos:

El objetivo inicial es elimina la consecucion y desperdicio de agua generando un impacto positivo con el medio ambiente mientras que con Electrosuelos
se utiliza cero agua en la aplicacion del producto con el de la competencia se tendria que usar por cada paquete del producto dos galones de agua.

El segundo componente de innovacion en el modelo de negocio, es la forma de comercializacion de los productos. El cliente podra adquirir los productos
por medio del canal de distribucion directa, por medio del inventario existente en la planta de produccion, donde se ofrecerd la opcion de realizar la
compra bajo la modalidad preventa, empleando medios virtuales como WhatsApp y pagina web lo que nos permite una atencion personalizada con cada
cliente. De igual manera, como estrategia de servicio al cliente, se realizaran visitas a los potenciales clientes con el animo de poder explicar de manera
clara los beneficios de nuestro producto y que se brindara capacitacion a la fuerza de venta una vez se cierre el negocio, ya que no se pude vender lo que
no se conoce, igualmente se entrega publicidad de nuestro producto sin ningtn costo y se publica el almacén en nuestra pagina web.

De igual forma se brindara respaldo técnico, apoyados en profesionales en ingenieria electromecanica y Electricidad industrial.

Por ultimo se establecera un amplio horario de atencion, con el fin de garantizar el aprovisionamiento de los productos, donde se ofrecera de igual manera
por un costo adicional el servicio de transporte en caso de requerirse.

De esta manera, se busca generar un diferencial respecto a la competencia de la zona, debido a que la oferta actual de productos cuenta con un portafolio
tradicional sin valor agregado, el cual no representa las caracteristicas del potencial de materias primas de la zona. De igual manera, el garantizar
productos de afita calidad, limita las barreras de entrada al dar una nueva opcion para los diferentes tipos de clientes, generando confianza y credibilidad .

De esta manera, se busca generar un diferencial respecto a la competencia de la zona, debido a que la oferta actual de productos cuenta con un portafolio

tradicional sin valor agregado, el cual no representa las caracteristicas del potencial de materias primas. De igual manera, el garantizar un producto
amigable con el medio que genera impacto positivo, limita las barreras de entrada de nuevos competidores al dar una nueva opcién para los diferentes
tipos de clientes, en la adquicision de este tipo de suelos para los sistemas de puesta a atierra.

Con este proposito, Suelos Electrico ha solicitado recursos a través de la convocatoria de fondo emprender, por un monto de $98.800.000. Para
respaldaresta solicitud, la emprendedora también aportara una contrapartida de $11.000.000, representados tanto en dinero como en bienes.

El proyecto se ha planteado cumplir con diversos indicadores establecidos por el fondo emprender, entre los cuales se destacan alcanzar ventas por
valor de $ 111.000.000, generar tres empleos formales, realizar 7 eventos de mercadeo y ejecutar un presupuesto de 76 salarios correspondientes a la suma
de $98.800.000.

En restimen, el proyecto de Suelos Electrico ha demostrado su viabilidad y potencial en el mercado de la confeccion en especial la linea de prendas
ecologicas con diseflos personalizados y materiales de excelente calidad. Con el apoyo financiero solicitado y la continua innovacion y calidad en sus
productos,la empresa se proyecta como una promisoria y exitosa propuesta empresarial, contribuyendo al desarrollo econémico y social de la region.



Metas

Indicador Empleos:

Meta para el primer afio: N/A
Indicador Ventas:

Meta para el primer afio: N/A
Indicador Mercadeo (eventos):

Meta para el primer afio: N/A

Indicador Contrapartida SENA:

Meta para el primer afio: N/A
Indicador Empleos Indirectos:

Meta para el primer afio: N/A

Plan de Compras

Consumos por Unidad de Producto:

VIII - Estructura financiera

ELECTROSUELO - Paquete 14 kilos

Materia Prima Unidad Cantidad Presentacion Margen dfo/D )e sperdicio
(U
Materia Prima
Electrosuelo IUnidad | 1 | 14 kg| 0
Costos de Produccion
Tabla de costos de produccion en pesos (incluido IVA)
Tipo de Insumo Afio 1 Afio 2 Afio 3 Afio 4 Afio 5
Materia Prima $ 34,040,000.00 $ 39,744,000.00 $ 48,289,500.00 $55,627,200.00 $ 68,838,000.00
Totales $ 34,040,000.00 $ 39,744,000.00 $ 48,289,500.00 $ 55,627,200.00 $ 68,838,000.00
Proyeccion de Compras (Unidades)
Tipo de Insumo | Aiio 1 | Afio 2 | Afio 3 | Aiio 4 | Aifio 5
Materia Prima
Electrosuelo | $ 3,700.00] $ 4,000.00] $ 4,500.00] $ 4,800.00| $ 5,500.00|
Proyeccion de Compras (Pesos) |
Tipos de Insumo | Ao 1 | Afio 2 | Afio 3 | Ao 4 | Afio 5 |
Materia Prima
Electrosuelo $ 34,040,000.00| $ 39,744,000.00| $ 48,289,500.00| $ 55,627,200.00| $ 68,838,000.00
Total $ 34,040,000.00| $ 39,744,000.00 $ 48,289,500.00 $ 55,627,200.00 $ 68,838,000.00|
IVA $ 00.00| $ 00.00 $ 00.00 $ 00.00 $ 00.00|
Total mas IVA | $ 34,040,000.00| $ 39,744,000.00| $ 48,289,500.00| $ 55,627,200.00| $ 68,838,000.00|
Costos Administrativos
Gastos de Puesta en Marcha:
Descripcion Valor
Escrituras y Gastos Notariales 50,000.00
Permisos y Licencias 13,800,000.00
Registro Mercantil 650,000.00




Registros, Marcas y Patentes 00.00

. $
Total: 14,500,000.00
Gastos Anuales de Administracion:

Descripcion Valor

Cargos por servicios bancarios 480,000.00
Dotaciones 200,000.00
Facturacion Electronica 1,080,000.00
Limpieza y desinfeccion 480,000.00
Logistica y distribucion producto terminado 1,200,000.00
Pagos por arrendamientos 00.00
Publicidad 5,000,000.00
Reparaciones y mantenimiento 1,000,000.00
Seguros 800,000.00
Servicios Publicos 2,400,000.00
SG - SST y elementos de seguridad industrial 1,200,000.00
Suministros de Oficina 00.00
Suscripciones y Afiliaciones 00.00
Teléfono, Internet, Correo 00.00

. $
Total: 13,840,000.00
Ingresos

Fuentes de Financiacion:

Recursos solicitados al fondo emprender en (smlv) 76

Aporte de los Emprendedores

Nombre Valor Detalle

Bien

Basculas 200 kg con brazo $ 300,000.00(Equipo para el proceso de produccion
Dinero

Gastos de Constitucion

$ 700,000.00

Legalizacion de la empresa

Materias Primas e Insumos

$ 10,000,000.00

Materias primas e insumos para la elaboracion del
producto

Total: $ 11,000,000.00
Recursos de Capital
| Cuantia Plazo Forma de Pago | Interes (Nominal/Anual) Destinaciéon
(No hay registros para mostrar
Proyeccion de Ingresos por Ventas
Producto Ao 1 Afio 2 Aifio 3 Aifio 4 Afio 5

ELECTROSUELO $ 111,000,000.00 $ 129,600,000.00 $ 157,464,000.00 $ 181,396,800.00 $224,477,000.00
Total $ 111,000,000.00 $129,600,000.00 $ 157,464,000.00 $ 181,396,800.00 $224,477,000.00
Iva $ 00.00| $00.00 $00.00 $00.00 $00.00
Total con Iva $ 111,000,000.00| $129,600,000.00 $ 157,464,000.00 $ 181,396,800.00 $224,477,000.00

Egresos
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Inversiones Fijas y Diferidas

Concepto Valor Mes Fuente de financiacion
Infraestructura - Adecuaciones $ 14000000,00 0 Fondo Emprender
Maquinaria y Equipo $25900000,00 0 Fondo Emprender
Maquinaria y Equipo $ 300000,00 0 Aporte Emprendedores
Muebles y Enseres y Otros $ 6070000,00 0 Fondo Emprender
Otros (Incluido herramientas) $ 10000000,00 0 Aporte Emprendedores
Otros (Incluido herramientas) $ 25974000,00 0 Fondo Emprender
Gasto Preoperativos $ 700000,00 0 Aporte Emprendedores




Gasto Preoperativos

$26856000,00

0 Fondo Emprender

Total:

$ 109,800,000.00

Costos de Puesta en Marcha

Descripcion Valor
Escrituras y Gastos Notariales $ 50,000.00
Permisos y Licencias $ 13,800,000.00
Registro Mercantil $ 650,000.00
Registros, Marcas y Patentes $00.00
Total $ 14,500,000.00
Costos Anualizados Administrativos
Descripcion Afio 1 Afio 2 Ao 3 Afio 4 Afio 5
Cargos por servicios bancarios $ 480,000.00 $518,400.00 $ 559,872.00 $ 604,661.76 $653,034.70
Dotaciones $200,000.00 $216,000.00 $233,280.00 $251,942.40 $272,097.79
Facturacion Electronica $ 1,080,000.00 $1,166,400.00 $1,259,712.00 $1,360,488.96 $1,469,328.08
Limpieza y desinfeccion $ 480,000.00 $ 518,400.00 $559,872.00 $604,661.76 $ 653,034.70
Logistica y distribucion producto terminado $1,200,000.00 $1,296,000.00 $ 1,399,680.00 $1,511,654.40 $1,632,586.75
Pagos por arrendamientos $ 00.00 $ 00.00 $00.00 $00.00 $00.00

Publicidad

$5,000,000.00

$5,400,000.00

$ 5,832,000.00

$6,298,560.00

$ 6,802,444.80

Reparaciones y mantenimiento

$ 1,000,000.00

$1,080,000.00

$ 1,166,400.00

$1,259,712.00

$ 1,360,488.96

Seguros $800,000.00 $ 864,000.00 $933,120.00 $1,007,769.60 $1,088,391.17
Servicios Publicos $ 2,400,000.00 $2,592,000.00 $2,799,360.00 $ 3,023,308.80 $ 3,265,173.50
SG - SST y elementos de seguridad industrial $ 1,200,000.00 $1,296,000.00 $ 1,399,680.00 $1,511,654.40 $1,632,586.75
Suministros de Oficina $00.00 $00.00 $ 00.00 $ 00.00 $00.00
Suscripciones y Afiliaciones $ 00.00 $ 00.00 $ 00.00 $ 00.00 $00.00
Teléfono, Internet, Correo $ 00.00 $ 00.00 $ 00.00 $ 00.00 $ 00.00

Total

$ 13,840,000.00

$ 14,947,200.00

$16,142,976.00

$17,434,414.08

$ 18,829,167.21

Gastos de Personal

Cargo

Afio 1

Afio 2

Afio 3

Afio 4

Afio 5

Contador

$7,200,000.00

$7,776,000.00

$ 8,398,080.00

$9,069,926.40

$9,795,520.51

Gerente Emprendedor

$ 18,000,000.00

$ 19,440,000.00

$20,995,200.00

$22,674,816.00

$24,488,801.28

Operario de Produccion

$ 18,000,000.00

$ 19,440,000.00

$20,995,200.00

$22,674,816.00

$24,488,801.28

Total $ 43,200,000.00 $ 46,656,000.00 $ 50,388,480.00 $ 54,419,558.40 $ 58,773,123.07
Capital de Trabajo
Componente Valor Fuen.te de Observacion
financiacion
Gastos diferidos $ Fondo Emprender Nomina de operario, Nomina Gerente, Honorarios contador, dotaciones, SSST,
26,856,000.00 P poliza todo riesgo, publicidad y mercadeo
Gastos diferidos aporte del $ 700,000.00; Aporte Formailizacion de la empresa
emprendedor Emprendedores

Materia Prima e Insumos

$
12,174,000.00]

Fondo Emprender

Materia primas e insumos para la produccion del producto

Total:

49,730,000.00

Materias primas aporte del $|Aporte . . .
emprendedor 10,000,000.00|Emprendedores Materias primas para la elaboracion del producto
$




